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Digitalisering och sakerhet

| ett forandrat samhalle

Experterna om: Utmaningar, mojligheter och framtidstro

digitalisering och de senaste tekniska
innovationerna bidrar till att skapa
ett konkurrenskraftigt, produktivt
och héllbart samhalle nu och i fram-
tiden.

levnadsvanor och hela

branscher har fitt drastiskt forand-
rade forutsattningar. De ledande
aktorerna inom svenskt naringsliv
och industrin ger hér en inblick i hur

Vi befinner oss mitt uppe i vad som
kan komma att bli en av de mest
tongivande handelserna

i modern tid. P& kort tid har
manniskor 6ver hela virlden fitt nya

Nya krav pa
kompetens

Fortsatt fokus péa digitalisering,
uppkoppling och automatisering.
Foretag blir smartare och
effektivare med hjélp av Al och IoT,
och stiller hogre krav pa sékerhet
och kompetens.

SIDAN

Forandrade
beteenden
staller nya
krav pa cyber-
sakerheten

Coronakrisen har vént upp och ned
pa mycket i samhéllet och de
cyberkriminella dr inte sena med att
utnyttja situationen. Det gér tydligt
att se fordndringar i monstren for hur
attackerna gér tll enligt flera it-
sdkerhetsforetag.

SIDAN

Optimistisk
syn pa svensk
industris
framtid

Vad lér vi oss av en pandemi? Och
hur kan det ge positiva effekter

for industrins framtid? Aven om
Coronakrisen just nu far naringslivet
att sakta ned kommer vi snart till en
punkt dir det vénder.

SIDAN

Framgang
genom
innovation

Det finns ménga anledningar till att
svensk industri star sig vél inter-
nationellt. Vi har lange varit bra

pa att implementera ny teknik och
frimjat innovationskraften i
branschen.

SIDAN
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Arets forsta Position Sverige
moter en ny verklighet

Arets forsta nummer av
Position Sverige moéter pa
manga sétt ett annat samhélle
och Sverige én vad det
senaste numret i slutet av
forra aret gjorde.

Pa kort tid har ménniskor
over hela vérlden fatt nya
levnadsvanor, hela branscher
har inom loppet av négra
dagar fétt drastiskt forédndra-
de forutséttningar och oviss-
heten runt om i vdrlden ar
stor. Vi befinner oss mitt uppe
i vad som kan komma att bli
en av de mest tongivande
hindelserna i modern tid.

Position Sverige har som
syfte att bevaka och lyfta
fram hur digitalisering och
de senaste tekniska innova-
tionerna bidrar till ett mer
konkurrenskraftigt, produk-
tivt och héllbart samhille.

I tidigare nummer har vi
bland annat skrivit om hur
svensk tillverkningsindustri
ska kunna konkurrera pa den
globala marknaden, granskat
hur teknikskiftet paverkar
sdkerhetsarbetet i bygg-
branschen, rapporterat fran
Almedalsveckan och kollat
pé hur hallbarhet ligger som
grund for uppbyggnaden av
nya stadsdelar.

COVID-19 har tvingat orik-
neliga foretag, organisationer
och ménniskor att anvénda
sin kreativitet och beslutsam-
het for att snabbt anpassa sig
till en ny verklighet av social
distansering och osékerhet. I
denna svéra tid uppstar idéer
och innovationer som leder
till nagot nytt — kanske nagot
béttre. Det vi ser redan nu &r
ménniskans lysande formaga
att anpassa sig.

Digitaliseringen har skapat
mojligheter att kommunicera
och producera pé sitt som
for bara négra ar sedan var
omdjliga. Manga ménniskor
har nu snabbt fatt lara sig att
hantera dessa verktyg och
anpassa sig.

Men uppfinningsrikedomen
anvands inte alltid enbart for
det goda. Den globala krisen
har ocksa lett till en 6kad
hotbild och fler bedrigerier
mot bade foretag och pri-
vatpersoner. Véra nya vanor
Okar behovet av att skydda
de digitala tillgdngarna och
kommunikationskanalerna
mot bland annat cyber-
attacker.

I detta numret av Position
Sverige har vi samlat nagra
av de ledande aktorerna fran
svenskt naringsliv och svensk

industri for att fa deras
perspektiv pa hur de stiller
sig till de fordndrade behoven
som uppstétt.

I host ger vi ut ytterligare
tvd nummer av Position
Sverige, vart vi da befinner
oss aterstdr att se. Men en
sak dr sdker — vi kommer
jobba vidare for att fortsatta
inspirera och informera om
svenskt naringslivs ut-
maningar, framgéngar och
framtidsutsikter.

Vi vill passa pa att rikta ett
stort tack till alla er som
bidrar med intressant och
viktigt innehall.

Trevlig lasning!

Michael Heidenblad,
Affarsomradeschef

I -/

Position Sverige ar en
periodisk publikation med fyra
nummer per ar. Distribution
sker genom Dagens Industri
och pa www.positionsverige.se.
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Stort, litet eller
mittemellan?

Vi levererar helhetslosningar

till alla sorters foretag!

s Med sammanlagt 18 ars erfarenhet i branschen, paketerar vi
' IT- och telekomtjanster som moter ditt foretags alla krav.
-

Vi arbetar idag med bredband, mobiltelefoni, vaxeltjanster,
molnservrar, brandvédggar och hardvara
- Allt under ett och samma tak.

F& gratis radgivning av vdara experter pa 07270 910 700 eller besok
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Analysplattfor

Xolaris Civil Security grundades 1999 och
ar tidigare kand som Mobilaris National
Security, en del av Mobilaris Group.

Som ett numera sjalvstandigt foretag ar
Xolaris fortsatta huvudfokus att hjalpa
myndigheter att halla medborgare sakra
och forhindra kriminella aktiviteter.

| ’lh "‘fu

malendu Parasnis,

Founder och Head of

Business Develop-

ment sdger sdhir om
hur det hela borjade:

- For drygt tjugo ar sedan
startade vi verksamheten efter
att ha méarkt en okad efterfragan
pa positioneringstjéanster. Telia
blev den forsta kunden och
ganska snart dérefter utvecklade
vi tillsammans med Ericsson en
av virldens forsta platsbaserade
plattformar som lanserades ar
2000.

Sedan dess har Xolaris Civil
Security forsett myndigheter
virlden 6ver med positione-
ringslosningar som raddar
tusentals liv varje ar.

- Innan pandemin i &r var
naturkatastrofer och terrorism
det som vi oftast diskuterade
med véra kunder. Nér Corona-
viruset kom fordndrades allting
och helt plotsligt stélldes nya
krav pa vara tjdnster. Man ville
nu ha analys- och kommunika-
tionsverktyg som, baserat pa
att samla in positioneringsdata

i realtid, kunde hjédlpa myndig-
heter att kontrollera och minska
smittspridningen, och effektivt
kommunicera med invanarna,
sdger Amalendu.

Foretagets tjanster gar ut pa
att samla in och analysera de
digitala fotavtryck som véra
telefoner ldmnar i mobilnétet.
Genom att samla in sddan data
i realtid samlas varje dygn
miljardtals fotavtryck som gér

dad i ett visst omrade kan man
snabbt se hur stora strommar av
ménniskor flyr frén en viss plats,
nagot som underlattar vid fore-
byggande av terrorism och kri-
minalitet, forklarar Amalendu.

Forutom att samla in och
analysera data kan man med
Xolaris 18sningar ocksa kommu-
nicera med befolkningen genom
sms-utskick, ett sdkert sétt att

na alla oavsett digital mognad

att analysera pa anonymiserad
niva for att exempelvis kunna se
hur ménniskor ror sig i ett visst
omréade.

- Det kan handla om att en
myndighet i realtid vill se hur
befolkningen ror sig. Om det
skulle intraffa ndgon form av

nér det géller appar eller sociala
medier.

- Lat sdga att en myndighet
vill att alla personer i ett visst
geografiskt omrade ska fa ett
specifikt meddelande om att
undvika ndgon form av hot, da
kan vi genom positionerings-

#1, maj 2020

Hela denna bilaga ar en periodisk publikation fran Engage Brand & News Agency

Profilreportage 5

plattformen skicka ut ett med-
delande till alla som befinner
sig i ddr. Vi har dessutom
mojlighet att anpassa meddelan-
dena utefter vilken nationalitet
som sim-kortet har sa att alla
ber6rda méanniskor kan ta del av
budskapet oavsett vilket sprak
man talar, siger Amalendu.

Samtidigt som den
nya tekniken bidrar till
ett tryggare samhélle
uppstar ibland fun-
deringar kring den
personliga integri-
teten. Innebar den stora
datainsamlingen och
analysteknologin att
individer &r bevakade?

- Var teknik bygger
pa inhdmtning av stora
méngder data fran det
mobila nitverket, vilket
mojliggor avancerade analyser
och ett beslutsstod baserad pa
korrekt, aktuell och trovérdig
information. Datan i sig ar
anynomiserad och inverkar
darfor inte pa den personliga
integriteten.

Xolaris arbetar framst med
fragor som berdr allménséker-
heten, dar myndigheter, under-
rittelsetjdnster och andra viktiga
samhéllsfunktioner anvénder
tjénsterna for att kontrollera

och forebygga naturkatastrofer,
terrorism och nu hdogst aktuellt —
smittspridning.

- 99 procent av var verksam-
het &r utanfor Sverige, bland
annat i Australien dir véra
16sningar anvénds i samband
med skogsbriander. Nu under
pandemin har vi dock fatt ett
véldigt uppsving fran vérldens
alla mojliga horn samtidigt

som vara befintliga kunder stéar
i ko for att fa uppgradera och
utveckla sina befintliga system.

Vidare berattar Amalendu om
digitaliseringen och den extrema
utveckling som skett inom data-
hantering de senaste tjugo éren,
sedan han var med och grundade
Xolaris.

- Det som genomgaende
har forindrat och paverkat
allra mest dr snabbhet och
effektivitet. Tidigare samlades
information in i efterhand,
manga ganger genom mycket
komplicerade manuella system.
Det kunde ta veckor innan man
fick fram den information som
behovdes. Idag ddremot, kan
man analysera och kommuni-
cera med hjilp av positionering
och datainsamling och pa sa sitt
oka sambhaillssdkerheten enormt.
Vi hjdlper véra kunder att arbeta
bade mer sékert och effektivt.

Pa grund av den nyuppkomna
efterfragan pa riskhanterings-
system for kontroll av smitt-
spridning planerar Xolaris att

"Vi har forstatt att
en analysplattform
med tillampning pa
smittspridning kan
komma att spela en
viktig roll i samhdllet
ramover’”’

Amalendu Parasnis

Founder, Director, Board Member
& Head of Business Development, Xolaris

om raddar liv varje dag

fortsitta utveckla det affars-
omradet framdver.

- Vi tittar pa att utveckla en
annan typ av analysplattform
med tillimpning pa smitt-
sparning. Det finns en tydlig
trend nu under pandemin dar
vi mérker att manga blev tagna
pa séngen nir Coronaviruset
fick sin spridning och resulta-
tet av det blir att man nu dkar
beredskap for framtida kriser.
Vi har forstatt att en analys-

plattform med tillimpning

pa smittspridning déarfor kan
komma att spela en viktig roll

i samhadllet framdver, forklarar
Amalendu och fortsitter; Tyvérr
ar det ju sa att ju oroligare det
blir i vérlden, desto béttre gar
det for oss. Men vi ser med
storsta allvar pa rddande lage
och arbetar for att fortsétta ridda
liv och hjélpa vara kunder att
skapa en sdkrare virld. =

TEXT: AGNES JARFJORD

Welcome Yo Stockhaim) Mianda.
B arrtoals ate eauested 10 pRss

\rivernalional ardhal Leroinal 5

Las mer pa: xolaris.se
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Valdet i samhallet 6kar och hot och risker forandras
over tid. For att skydda sig mot de standigt forander-
liga hoten maste foretag, kommuner och myndigheter
forbereda sig pa ratt satt for att kunna forebygga kris-

situationer.

Undvik kris-

situationer genom

ratt utbildning

Johan Storm, Senior Konsult p& Nordic Protection Academy

avél privata foretag som myn-
digheter och kommuner utsétts
standigt for hot, vald och kriser
av olika slag. Nér en krissitua-
tion uppstér i en kommun finns det rikt-
linjer for krishantering som maste f6ljas

och resultatet ska rapporteras till MSB
(Myndigheten for Samhéllsskydd och
Beredskap). Nordic Risk Advisory Group
sysslar med konkreta sékerhetsanalyser
och sdkerhetsatgérder ute hos foretag.
Just nu 4r man ute hos manga kommuner

dér man kan vara en oberoende part i
utvérderingen av hur man skétt krishan-
teringen i samband med Covid-19.

Dotterbolaget Nordic Protection
Academy stottar foretag, kommuner

och myndigheter med utbildningar

inom olika sdkerhetsomraden, som
resesikerhetsutbildning, utbildningar i
farliga &mnen, eller explosiva dmnen,
arbetsmiljoutbildning eller utbildningar i
IT-sdkerhet. Utbildningsmetodiken haller
hog kvalitet och utbildningarna halls av
kunniga instruktorer rekryterade bland
de absolut bésta inom sitt skra fran savél
Polisen, som Forsvarsmakten och andra
sikerhetsnidra myndigheter nationellt som
internationellt.

- Vi jobbar med organisationer och
med folk som méter hot och véld i sin
vardag. Vart fokus dr konflikthantering,
bade den kommunikativa delen och den
mentala forberedelsen. Vi jobbar med
hur man undviker konflikter och hur man
minskar skadeverkningarna och &r en del
av det systematiska arbetsmiljoarbetet
hos foretag, myndigheter och forvalt-
ningar, beréttar Johan Storm pa Nordic
Protection Academy.

- W
w

Oavsett vilken verksamhet ett foretag
eller offentlig organisation dgnar sig at
finns det gemensamma ndmnare i vilka
atgdrder man bor vidta for att minska
risken att drabbas av kriser. Att 6ka
vaksamheten och medvetenheten och att
utbilda sin personal till exempel.

- Kunskap ar nyckeln till att forebygga
kriser. Vi &r alltfor reaktiva i allménhet.
Har man vélutbildade medarbetare s&
okar mojligheterna mangfalt att kunna
stoppa potentiella risksituationer, under-
stryker Johan.

Utrymning och brandséakerhet har vi

i Sverige varit vildigt duktiga pa de
senaste hundra aren, det finns otaliga
lagar och regler som faststéiller hur
lokaler ska utformas och utrymnings-
vigar markeras for att brandsédkerheten
ska kunna garanteras. Inrymning och
pagaende dodligt véld finns det ddremot
ingen standard for dnnu, &ven om MSB
tittar p& hur man ska kunna ta fram en
sadan.

- Manga borjar fa upp 6gonen for
dodligt vald i offentlig miljo. Det &r den
blottan vi har i samhallet, valdet har
okat och det offentliga valdet har 6kat
i samhallet mellan personer som inte

-
-

L
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kanner varandra. Skolskjutningar och
masskjutningar i offentliga miljder ar
nagot som vi ser i 6kande omfattning.
Att medvetandegora detta och att trdna
och utbilda sin personal sé att de kdnner
till problemen och ser tecknen nér de
kommer har hog prioritet. Gdrningsmén-
nen foljer vissa monster som man kan
kénna igen redan pa forhand och pé sa
sitt hindra en katastrof fran att intréffa,
sdger Johan.

Inte bara forebyggande av krissituatio-
ner utan dven hur man ska kunna agera
handlingskraftigt nér situationer uppstér
fokuserar Nordic Protection Academy
pa. Manga foretag har utbildning i HLR
(Hjért och Lungrdddning), men det finns
mer avancerade forsta hjdlpen-utbild-
ningar som LCABCDE, som dven ticker
chockblddningar och andra skador &n
bara akuta hjértproblem och andnings-
svarigheter.

Om framtiden séger Johan att rorligheten
Okar och sa dven hot och véld i offentlig
miljo. Det ska till ndgon slags paradigm-
skifte i samhéllet for att utvecklingskur-
van ska brytas. For att inte missa nagot
nir man som bolag eller organisation ser

over sikerhetsarbetet maste man ta hjilp
med att analysera var de svaga punkterna
finns inom den egna organisationen.

- De flesta vidtar atgidrder mot det man
kéanner till. Nordic Risk Advisory Group
gor risk- och sarbarhetsanalyser och pe-
netrationstest ddr man hittar hal i sidker-
heten hos organisationen. Vi provtestar
den fysiska och digitala miljon och ocksa
den sociala miljon. Man dr kanske stark
pa kryptering och brandvaggar, men har
Oppet kontorslandskap dédr vem som helst
kan valsa in och stoppa in USB-stickor i
datorerna. Och nu nér alla jobbar hemma
i Coronatider, hur ser IT-sdkerheten ut i
hemmakontoret, natverket dar, 16senords-
skydd, och sa vidare, sdger Johan.

I takt med utvecklingen i samhéllet blir
miljon stindigt mer komplex. Brotts-
ligheten dndrar form, och i takt med
att foretagen skyddar sig mot ett hot s&
dyker ett nytt upp istdllet.

- Vi kan fa brottsligheten att dndra
fokus, men den minskar tyvérr inte, utan
ar ganska konstant, avslutar Johan.

TEXT: ANNA BJARENAS

”Garningsmannen
foljer vissa monster
som man kan kidnna
igen redan pa forhand
och pa sa satt hindra
en katastrof fran att
intraffa”

Las mer pa: npacademy.se
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OD IT-SAKERHET

norm I relationen mellan foretag

Sverige ar internationellt sett
konkurrenskraftiga pa IT. Dock ar
det avgorande att framat
digitalisera samhallet pa ett sdkert
och smart satt for att vi ska kunna
dra nytta av de maojligheter och
vinster som digitaliseringen ger.
Hur skyddar man sig? Och vad
skyddar man sig mot?

- Vi ska inte vara rddda for digitaliseringen
men vi ska skapa en sidker marknadsplats. Att
ha en god IT-sékerhet kommer att bli norm i
relationen mellan foretag. Man vill inte jobba
med foretag dér det finns en risk att de rékar ut
for intrdng och attacker, eller att deras verk-
samhet stangs ned. Nér vi digitaliserade fick
vi vérlden att krympa, allt 4r nédra. Bade ett
innovationsforetag i Gnesta med 15 anstéllda
kan vara utsatta, likavil som stora organisa-
tioner. Detta &r den nya verkligheten och dessa
risker kommer man fortsatt vilja minimera i
framtiden, sdger Robert Limmergard, General-
sekreterare pa SOFF.

Sakerhets- och forsvarsforetagen (SOFF)

ar en branschforening for foretag som har
kvalificerade sdkerhetsldsningar som ér till for
att skydda samhallet och Sverige. Medlems-
foretagen jobbar bland annat med banker och
statliga myndigheter. I Sverige &r vi generellt
sett duktiga pa sdkerhetstiank, da vi har en
naturlig forkéarlek for trygghet. Enligt Robert

”Staten har
vetskap om
hur under-
rattelsetjanster
och stats-
understodda
utlandska
aktorer
fungerar, men
vill inte dela
med sig av
informationen”

Limmergérd, har vi dock dven ldnge varit lite
naiva.

- Det dr generellt bra att vara lite misstank-
samma i vér interaktion med tekniken. Vi har
en cyberskuld att bira, dé vi inte byggt in
sakerheten i systemen fran borjan.

Digitaliseringen ar en del av var moderna in-
frastruktur. I Sverige &r vi digitaliserade pé ett
sdtt som gor oss sarbara och eftersom vi ocksé
tillimpar offentlighetsprincipen finns mycket
data lattillgénglig i véart samhaélle. Fler och fler
lander arbetar systematiskt for att komma Sver
information fran andra lander och foretag. De
svaga punkter vi som land har &r dock inte
nagot staten vill dela med sig av till privata
foretag, vilket forsvarar for medlemsforetagen
1 SOFF som tar fram 16sningar for att skydda
organisationer som hotas av statsunderstodda
utldndska aktorer.

- Staten har vetskap om hur underrittelse-
tjénster och statsunderstodda utlandska
aktorer fungerar, men vill inte dela med sig av
informationen. Sékerhetsforetagen har ingen
hotbildsinformation, vilket paverkar mojlig-
heten att utveckla effektiva sakerhetslosningar
negativt. Detta slér tillbaka pé de organisa-
tioner som drabbas av attackerna. Att bygga in
sakerheten redan fran borjan i systemen ar sa
mycket mer effektivt dn att 1dgga pa sdkerhets-
16sningar efterat, sdger Robert.

90 procent av alla cyberattacker gér ut pa att
komma at innovationer, inte férsvarshemlig-
heter. Robert menar att mindre och medelstora

Robert Limmergéard ar generalsekreterare pa SOFF.

bolag &r tacksamma maéltavlor da de ofta har
eftersatt sikerhet. Dock forutspar han att
sikerhetstdnket kommer att behova fordandras
pa bolag i alla storlekar, eftersom marknaden
kréaver det.

Forutom rent tekniska sikerhetslosningar
handlar det ofta om att forédndra ett beteende
hos personer inom foretagen. Hos SOFF:s
medlemsforetag och myndigheter, exempelvis
MSB, finns information, underlag och check-
listor, ddr man tipsar om bassédkerhetstink som
att inte klicka p& misstidnkta lankar eller att
anvianda USB-minnen du fétt pd méssor, samt
att uppdatera sitt operativsystem och sé vidare.

TEXT: ANNA BJARENAS
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Christer Ferm, VD pé Categori Data

Categori Data AB ar ett foretag
med mangarig erfarenhet och stort
kunnande inom data-, tele-, CCTV-
och sakerhetsinstallationer. Den
starka lokala narvaron i Malardalen
gor dem till en av de storsta i sin
region och med flertalet stora refe-
rensprojekt i bagaget har foretaget
hjalpt manga foretag att bli bade
sakrare och tryggare.

Las mer pa: categoridata.se

- For att oka sdkerheten brukar vi
rekommendera att man borjar med
en grundlig riskanalys for att se 6ver
vilka behov som finns och vilka
potentiella risker som kan drabba
arbetsplatsen och medarbetarna.
For att en sadan analys ska bli hel-
tackande och rittvis bor man ta hjalp
av en expert som kan gi igenom
allt ifrdn brandlarm till kameror,
passersystem, inbrottslarm  och
overfallsfunktion. Dérefter blir det
tydligt vilka atgérder som behdver
vidtas, forklarar Christer Ferm, VD
pa Categori Data.

Utbyggnad av brandlarm pa
Huddinge sjukhus, installation av
flerfunktionsndt C6A samt fiber-
installation inom kontor pa
Karolinska institutet science park
i Solna och installation av utrym-
ningslarm 1 byggnader pa Uto
— ar alla exempel péd projekt som
Categori Data har varit ansvariga
for. Enligt Christer &r den rdda
traden 1 de flesta av deras projekt
att man behover borja med en risk-
analys for att sedan inse att man
ofta behdver uppdatera sin kamera-
overvakning for att skydda sina
medarbetare och se d&ver sitt
skalskydd.

- Framover tror jag att vi kommer
se mer av att man skoter sina

RS

Sakerhet ger trygghet

"For att oka

sakerheten brukar
vi rekommendera
att man borjar
med en grundlig
riskanalys”

egna anldggningar, eller som vi
foredrar, att hosta anldggningar-
na sa att foretagen kan sova gott
om natten utan att behdva oroa
sig for sdkerheten, menar Christer
och fortsétter; Det som vi kommer
kunna erbjuda kommer innebdra
stor trygghet, att vi ser till att
kunden far en enkel resa genom
sitt igande av sin anliggning. Aven
finansiering av dessa anldggningar
med avbetalning kommer vi se i

allt storre grad, for att foretag skall
fa en enkel resa och fa kontroll pa
ekonomin.

Kameror och brand- och utrym-
ningslarm &r nagot som stdndigt
utvecklas menar Christer, det &r
darfor viktigt for foretagen att
ha en bra 6vergripande bild over
sékerheten for att vara medvetna om
nir och hur denna typen av saker
behover uppdateras. Han betonar
ocksa att kostnaden for utrymnings-
larm i héndelse av en olycka é&r
ringa mot ett manniskoliv.

For att lyckas som leverantdr av
olika  sidkerhetslosningar  krdvs
stindigt fokus pa kompetens-
utveckling, att se till att personalen
ar utbildad och uppdaterad pa det
senaste inom branschen.

- Det pagar ett stidndigt forbatt-
ringsarbete som ska utveckla var
verksamhet for att erbjuda sdkra och
hallbara losningar, for savil vara
medarbetare, kunder och miljén. Vi
har fokus pé att vara flexibla, med
korta beslutsvdgar och med forst-
klassiga produkter. Och framover
ser vi fram emot fortsatt arbete
med nya spadnnande produkter, nya
projekt och fler medarbetare, sager
Christer avslutningsvis.

TEXT: CATEGORI DATA
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"Framtiden heter
commodity”

Leif Nixon pa Sectra Communiations

Coronakrisen har vint upp och ned pa mycket i

Leif Nixon, sakerhetsexpert pa
Sectra Communications.

sambhiillet, och de cyberkriminella ér inte sena att
utnyttja situationen. Det gér tydligt att se forindringar
i monstren for hur attackerna gar till enligt flera it-
sikerhetsforetag. Leif Nixon, siikerhetsexpert pa

Sectra Communications beriittar om hur de ser pa hoten

och arbetet med att 6ka cybersikerheten.

Forandrade beteenden stiller nya krav pa

cybersikerheten

oretag, myndigheter
och organisationer
har flera sédkerhetsre-
laterade  utmaningar
nidr det kommer till
att hantera, lagra och overfora
information. Automatiserade
brandlarm & inte lidngre
kopplade till rdddningstjénsten
via kopparforbindelse fran Tele-
verket, utan larmarnu viainternet.
Kritisk  infrastruktur ~ &ver-
vakas via det vanliga mobilnitet
och allt fler jobbar hemifrén via
sin vanliga internet-forbindelse.
Hoten &r fler och trenden att spe-
cialiserade kommunikationska-
naler ar pa vég bort accelererar.

Hur har pandemin paverkat
foretags sakerhetsarbete?

- Under Coronakrisen har
manga blivit tagna pé sidngen
vad géller digital sdkerhet. Man
ser tydligt att allt fler utdkar sin
beredskap kring skydd mot olika
typer av hot, inte bara kopplat till
smittspridning.

Sedan 1990-talet har Sectra
varit marknadsledande inom

cybersékerhet och arbetar idag
med storforetag och myndig-
heter som Nato och Forsvars-
makten. Sectra Communica-
tions produkter och tjénster
okar cybersdkerheten genom
att skydda en del av samhillets
mest kédnsliga information och
kommunikation. Det ror sig om
certifierad rost- och datakom-
munikation samt sékerhetsana-
lys och 6vervakning av kritiska
IT-system for funktioner som el-
och vattenforsorjning.

- Vi levererar produkter och
tjénster for siker kommunika-
tion och cybersikerhet till stor-
foretag, civila och militira myn-
digheter och operatorer av kritisk
infrastruktur. Vara 16sningar
skyddar viktig kommunikation i
mer an hilften av EUs medlems-

lander, forklarar Leif Nixon, och
fortsétter: vi har unik expertis
inom datasdkerhet och risk-
analyser som gor att vara kunder
kan wutnyttja de fantastiska
tekniska mdjligheter som finns
— utan att oka exponering for
risker.

Hur gor man for att hoja
sékerheten?

- Vara kunder har generellt
sett hog sdkerhetskompetens, s&
for dem handlar det kanske inte
framst om att hoja sin sdkerhet,
utan att hdja sin flexibilitet utan
att ge avkall pa sdkerheten. Det
har wvarit sérskilt tydligt under
Coronakrisen, ndr manga kunder
behovt dndra sina arbetsformer,
och vi har kunnat hjélpa dem att
gora det pa ett sdkert sitt.

Som vid alla storre héndelser och
katastrofer dyker det snabbt upp
bedragare som utnyttjar ménn-
iskors oro och ridsla. Just nu
okar bedrdgeriupplaggen kraftigt
framfGrallt internationellt, men
dven i1 Sverige. Den pagaende
coronakrisen tvingar manga

till hemarbete och isolering
vilket péverkar véra livsmons-
ter. I undersékningen “svensk-
arna och internet” som gjordes
2018 svarade 68% att de arbetar
hemifran via internet i varieran-
de utstrackning, en siffra som
nu under coronakrisen har okat.
I samband med nya vanor och
rutiner fordndras dven behovet
av att skydda sin information.

Hur ska man ténka kring
sdkerhetsarbetet?

- Det finns en tumregel i IT-
sikerhetsviarlden som lyder
“Implementera inte egna krypto-
l6sningar, lamna det till
experterna”. Sectra 4r en av
ganska fa aktorer som faktiskt
har den expertisen. Det ar latt
hint att man glommer anvédndar-
perspektivet och bygger system
som mahdnda &r sdkra, men
som dr mer eller mindre oan-
vindbara i praktiken. Det é&r
latt att sdga ’Sédkerheten maste
alltid komma forst!”, men det
stimmer inte. Det &r verksam-
hetens behov som alltid maste
komma forst. Utmaningen é&r att

16sa dem pa ett sakert sétt. Med
var langa erfarenhet i branschen
har vi skaffat oss en mycket god
forstaelse for verksamheterna
och problemen inom vara kund-
sektorer.

Hur tror du att kundernas
behov kommer att ut-
vecklas?

- Framtiden heter commodity.
Utrymmet for dedikerade kom-
munikationskanaler och special-
byggd hardvara kommer stadigt
att minska och utmaningen blir
att anvénda vanliga standardpro-
dukter pa ett sdkert sitt.

Hur ser framtiden for Sectra
ut?

- Cyberkriminaliteten for-vén-
tas inte minska de ndrmsta aren
sa behoven av den sorts 10s-
ningar som vi tillhandahéller
kommer bara att 6ka. Vi kommer
fortsdtta arbeta for att stotta och
hjélpa foretag att skydda sig
mot cyberhot och ser ljust pa
framtiden.

TEXT: AGNES JARFIORD
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Zebware h

Allt fler foretag anvander

sig av olika moln-
baserade tjanster.

Samtidigt lamnar man till

viss del bort kontrollen
av sin ofta affarskritiska
data, ett problem som
IT-foretaget Zebware
hittat en effektiv I6sning

pa.

ebware &r ett innovativt och
snabbt vixande [T-foretag i
Stockholm som utvecklat en
ny och helt unik mjukvara
— Orchesto. Den gor det mojligt for
foretag och offentliga verksamheter att
utnyttja olika molnbaserade tjansters
alla fordelar samtidigt som man
behaller kontrollen &ver sin data.
— Fler och fler foretag, bade stora
och mindre, anvénder sig i allt
storre utstrackning av molnbasera-
de 16sningar for savil lagring som
behandling av foretagsdata. Vad
manga inte alltid ténker pa &r att
man samtidigt ldmnar &ver en del av
kontrollen &ver data till molnféretagen
och pé sa sitt till viss del riskerar att
tappa det fulla dgandeskapet Gver sin
data, sdger Marie Johansson, VD for
Zebware.
— En del foretag &r villiga att ta en
risk, andra véljer av samma anledning
bort molntjanster. I vissa fall, exem-

_JT1E
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pelvis inom den offentliga sektorn, &r
det i dag inte tillatet att anvinda sig
av molnbaserade tjénster for kanslig
data. Det gor att man i bada fallen gar
miste om de mojligheter och fordelar
molnteknologin erbjuder.

— Resultatet blir lagre konkurrens-
kraft, mer ineffektiva processer och
lagre kostnadseffektivitet.

Den mjukvara - Orchesto — som
Zebware sedan nagot ar introducerat
pa marknaden innebér att man kan ta
fullt dgarskap Gver sin data.

— Zebwares senaste produkt,
Orchesto-365, ar integrerad mot
Microsoft 365 och erbjuds som en
”Managed cloud service” for att
kunderna snabbat ska kunna komma
igdng med 16sningen. Med Orchesto-
365 kan foretag och organisationer pa
ett helt unikt sitt anvéinda Microsofts
molnbaserade 16sning utan att riskera
att kinslig data exponeras for utlim-

ningskrav eller att man som dgare av
data tappar kontrollen 6ver den i nagot
steg, berdttar Marie Johansson.

— Orchestro-365 16ser ddrmed de
utmaningar som uppstar vid hantering
av kénslig data i molnldsningar — utan
att anvindaren behover dndra pa sitt
arbetssétt i Microsoft 365.

Tjansten agerar namligen pa kundens
egen dataklassificering och utfér med
automatik, atgirder pa all ny eller
dndrad data i enlighet med kundens
datapolicy. Pa sé sdtt kan data skyddas
med kryptering, flyttas till 6nskad
placering, dtkomst och enligt uppsatta
regel for bestimd livscykel. En ytter-
ligare funktion som kan utforas &r
automatisk backup av data mot separat
lagring.

N&r man anvander sig av molnbasera-
de tjanster producerade av foretag som
har sitt huvudséte i USA, exponeras
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man for risken att data blir utlimnad i
enlighet med CLOUD Act.

— Med Orchesto har man full kontroll
hela végen fran att data genereras tills
dess att den bearbetas eller lagras i
nagon form. Var tjanst gor det dessutom
mdjligt for kunderna att kryptera med
hjélp av sina egna unika krypterings-
nycklar, for extra skydd om till exempel
ett intrang sker, fortsétter Marie
Johansson.

En annan funktion i 13sningen &r att 6ka
sdkerheten, prestandan och tillgénglig-
heten for data genom Zebwares paten-
terade algoritm zIDA. Med zIDA
kan data delas upp och spridas i sma
fragment 6ver flera olika moln eller
andra lagringstjanster sa att den blir
virdel6és om nagon forsoker stjéla
informationen.

— Ytterligare en fordel med var
16sning dr att den ar leverantérsoberoen-
de. Den fungerar for alla molntjénster.

jalper foretag att ta kontroll over sina moln

Som sa manga andra foretag inom
IT-sektorn dr Zebware ett ungt, prog-
ressivt foretag. Optimismen och fram-
tidstron &r stark och potentialen for
foretagets produkt &r stor.

— Intresset for Zebwares tjinster
véxer for varje dag som gar nér allt
fler foretag forstér vikten av att ha full
kontroll dver sin data. Darfor ér det
oerhort spannande att fa vara en del
av 16sningen pa ett problem som allt
fler méste forhalla sig till, understryker
Marie Johansson.

— Den data som foretagen lagrar i
olika molntjénster ar inte séllan afférs-
kritisk och kommer den i orétta hander
kan det f& konsekvenser som dr bade
svara, tidskrdvande och dyra att rétta till
i efterhand, om det ens dr mojligt.

Sverige och Stockholm ér Zebwares
hemmaplan och ett strategiskt val som
den teknikhubb Stockholm ér.
Inledningsvis har Zebware riktat in sig

pa att i forsta hand né de europeiska och
amerikanska marknaderna, inte minst
for att mycket av den teknologiska
utvecklingen kring molnldsningar sker

i USA och att man dar ligger i framkant
nir det géller anvindningen av moln-
baserade tjénster.

— Vi ser ett vixande intresse for vara
tjénster inom i princip alla branscher,
fran tillverkningsindustri till e-handels-
foretag.

— Som foretag drivs Zebware av att
ligga i framkant, bade nar det géller
den tekniska utvecklingen men ocksa
nir det handlar om att kunna erbjuda
olika kunder 16sningar som svarar mot
deras unika behov dér data i allt storre
utstrackning dr deras mest vardefulla
tillgdng, avslutar Marie Johansson.

TEXT: MARTIN WESTHOLM

Las mer pa: www.zebware.com

Marie Johansson, VD for Zebware.

t

anste

"En del foretag
ar villiga att ta
den risken och
andra viljer

av samma
anledning bort
molntjinster”
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Allt fler svenska bolag drabbas av cyberattack-
er och den snabbt framatskridande digitala
utvecklingen staller darfor allt hogre krav pa
cybersakerheten. Tidigare SecureLink, nu
Orange Cyberdefense, arbetar inte bara med
att skydda foretag mot attacker - de ligger
ocksa i framkant nar det galler att hjalpa
foretag att upptacka intrang i tid - nagot som
ar avgorande for att man som foretag ska ha ett
heltackande skydd i det digitala landskapet.

Global ledare i cybersakerhetsvarlden

CYBERSAKERHET

FAKTA OM ORANGE CYBERDEFENSE

fjruny®

- Det forsta man behdver
fundera pa ar vilken
sdkerhet olika system
levererar. Vi ser ofta att
man behover ligga pa

ett eget skydd kring sin
data och forsoka tanka
proaktivt for att motverka
cyberattacker som riskerar
att lamsla hela verksam-
heter, beréttar Leif
Gyllenberg, Sverigechef
for Orange Cyberdefense.

Forstar féretag allvaret
med cyberkriminaliteten?
- Ar det nagot vi ldrt

oss de senaste aren ar

det att det inte spelar
nagon roll hur mycket

du skyddar ditt data.

Det kommer att utsittas
for virus, sdsom skadlig
programvara utformad
for att blockera atkomst
till ett datorsystem tills
en summa pengar betalas.
Cyberkriminalitet ar ett
omrade som dessvérre inte
spés forsvinna inom en
snar framtid och det man
bor gora ér att inte bara
lagga fokus pa att ha ett
bra skydd — mojlighet att

snabbt upptécka ett intrdng
ar minst lika viktigt for att
skydda verksamheten.

Upptécks en attack i
tid kan man forhindra
den st6rsta skadan som
stillestdnd i produktion,
lackage av kénsligt data
eller att i vérsta fall sla ut
hela foretagets verksam-
het.

- Att implementera
ny teknik och digitala
16sningar utan att
investera i bra sdkerhets-
arbete innebédr en enormt
stor risk. Darfor ar det av

storsta vikt att man som
bolag verkar proaktivt,

det &r precis lika viktigt
som att ha atgérder for hur
bolaget ska agera vid en
attack, betonar Leif.

Europas storsta
bolag inom cyber-
sakerhet

I juli férra aret kopte det
franskédgda bolaget Orange
upp SecureLink for att
bygga Europas storsta
bolag inom cybersikerhet.
Idag heter bolaget Orange
Cyberdefense och dr en

ledande global aktor inom
cybersékerhet, som dven
fortsattningsvis finns
lokalt representerade i
Sverige. Bolaget agerar
radgivare och bollplank
for att bygga digital arki-
tektur och design som &r
tillrackligt séker i forhal-
lande till den verksamhet,
digitala processer och data
som kunden bedriver och
hanterar. Nar 16sningen ar
fardigbyggd och satt i drift
finns Orange Cyberdefen-
se dar genom att overvaka
och snabbt rycka ut om

nagot hinder, oavsett
tidszon.

— For oss betyder det att
vi kan erbjuda hjélp av ett
foretag som har globala
resurser med spetskompe-
tens genom alla sikerhets-
nivéer, dvervakningscen-
ter och incident response
teams. Vi kan tillhanda-
hélla radgivning
om hur foretag kan
arbeta forebyggande med
identifierade risker till en
implementerad 16sning
och sikerhetsdvervakning
dygnet runt, sdger Leif.

Orange Cyberdefense har 6ver 3 700 multinationella och globala kunder,
verksamhet dygnet runt pa 19 platser med 16 sa kallade Security Operations
Centres (SOCs) over hela varlden, 10 Cyber SOCs, 4 CERTS samt salj- och
tjdnstestod i 160 lander. Som Europas ledande leverantor av sakerhetstjanster,
med fler an 2 100 experter inklusive drygt 250 forskare och analytiker, har vi
kapacitet att stotta foretag globalt inom bland annat:

- Daglig analys av 50 miljarder loggar och incidenter via hotdetekterings-
plattformar

» Blockering av 45 000 oseriosa webbplatser per ar

» 3 scrubbing-center som avvarjer DDOS-attacker

- Standardiserade saval som skraddarsydda detekterings- och responstjanster
inklusive IT-, moln- och OT-6vervakning tillsammans med egen datahantering

= Fullt managerad hotjakt- och hotdetektering

« Global néarvaro i kombination med lokal narhet till expertresurser gor det
mojligt for kunder att fokusera pa sin verksamhet och minska bortkastad tid pa
falska varningar

Las mer pa: www.orangecyberdefense.com/se
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Ulf Helles, ordfdérande for SAG
och nordeuropachef pa Piab

Las mer pa: www.piab.se

Framover
tror jag
att svensk
industri
kommer
forsta
vikten av

att investera

annu mer 1
automation.

TEXT: AGNES JARFJORD
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Uli Helles: Optimistisk syn
pa svensk industris framtid

Att svensk industri har paverkats av situationen med Covid-19 ar knappast en nyhet. Men hur ser
verkligheten ut? Hur paverkas vi av de drastiska atgarder som vidtas globalt? Och finns det nagon
uppsida med den situation vi befinner oss i?

venska Automa-

tionsgruppen (SAG)

ir en allians mellan

branschféreningarna

Swedish  Industrial
Robot Association, SWIRA och
Transmissionsgruppen.  Deras
arbete har som syfte att frimja
svensk tillverkningsindustri och
stirka  konkurrenskraften pa
den globala marknaden. Vi har
pratat med Ulf Helles som &r ord-
forande for SAG och Nordeuro-
pachef pa Piab om hur han ser pa
nuldget och industrins konkur-
renskraft.

- Sveriges automationsgrad &r
hog trots av vi de senaste &ren
sett en minskning i antalet in-
stallerade robotar per invénare.
Senaste médtningen visade att vi
var pa plats 19 i vérlden, men vi
har legat pa plats 10. Minskning-
en beror pé att vi har byggt upp
en bra automationsgrund vilket
gOr att vi inte behdver installera
lika manga nya robotar léngre,
i jamforelse med andra lander
som ligger ett par ar efter oss,
forklarar Ulf Helles.

Automation ar avgérande
Den snabba tekniska utveck-

lingen vi ser idag stiller krav
pd annan och ny kompetens —
hir blir kompetensomvandling
en nyckelfaktor for att svensk
industri ska fortsétta vara kon-
kurrenskraftig.

- Det behdver investeras mer
i automation. Manuella arbeten
som dr dyra och ohélsosamma
behdver moderniseras. Vissa
branscher ligger i framkant,
medan andra har halkat efter. Det
kommer stdndigt nya produkter
och 16sningar som gor att vi kan
automatisera dnnu fler delar av
industrin, produktutvecklingen &r
med andra ord avgdrande for att
svensk industri ska fortsitta sta
sig pé den globala marknaden.

Mindre outsourcing

Covid-19 som tvingat industrier
i bade Sverige och utlandet att
bomma igen paverkar givetvis
den globala marknaden, och inte
minst industriféretag i Sverige
som dr beroende av kompon-
enter och  produkter frén
utlindska industribolag. Trots
detta ser UIf Helles optimistiskt
pa situationen:

- Framdver tror jag att svensk
industri kommer forstd vikten

av att investera dnnu mer i au-
tomation. Att outsourca delar av
industrin till andra ldnder kanske
ar en billig 16sning, men vi har
nu fatt 1dra oss att det inte alltid
ar den bésta. Nar vi hamnar i en
situation dir vi ar beroende av
leveranskedjor fran andra sidan
jordklotet blir industrin véldigt
sarbar. Det har vi fatt lara oss
nu ndr samarbetsldnder tvingas
stdnga ner sina verksamheter till
foljd av Covid-19. Vi behover se
till att vi i framtiden har storre
delar av produktionen samlad i
Sverige. D& kommer vi ocksd

se att automationsgraden Okar.
Han fortsétter:

- Titta bara pd Piab, vi har
Investor som stark dgare och ska
inom ett nigra fa &r tredubbla
var omsdttning, bade genom att
vixa organisk och genom ack-
visition. Aven om Covid-19 just
nu far néringslivet att sakta ned,
sd& kommer vi snart nd en punkt
dér det viander. Jag ser positivt pa
framtiden, for bade Piab, SAG
savdl som for svensk industri
i sin helhet, sidger UIf Helles
avslutningsvis.

OM PIAB AB & SVENSKA AUTOMATIONSGRUPPEN

Piab AB erbjuder smarta losningar for en automatiserad
varld och hjalper tusentals slutanvandare och maskin-
tillverkare inom e-handelslogistik, livsmedel, lakemedel,
bilindustri och andra tillverkningsindustrier med att forbattra en-
ergieffektivitet, produktivitet och arbetsmiljo. Piab ar en global
organisation som har dotterbolag och distributorer i narmare 70
lander, narmare 500 anstallda och drygt 1,2 miljarder kronor i
forsaljning 2018.

Svenska Automationsgruppen ar en allians mellan bransch-
foreningarna Swedish Industrial Robot Association, SWIRA och
Transmissionsgruppen, TGS. Fokus ar att starka konkurrenskraf-
ten for svensk tillverkningsindustri pa den globala marknaden.

DET AR INTE BARA DINA VAROR
SOM MASTE HANTERAS VARSAMT

TRAFIKSAKERT

Vi kan bidra till att géra ditt erbjudande mer
hallbart. Lat oss férklara.

De allra flesta frakter du bestéller hamnar nagon
under sin férd pd ett lastbilsflak. Dérfér ér det
viktigt att transporterna utférs s bra som méjligt.
Trafiksékert, klimatsmart och med hénsyn till
goda arbetsvillkor f6r dem som kér. S& agerar
man varsamt - det enda héllbara enligt oss.
Det ocksa darfér som Fair Transport finns.
Bakom det unika initiativet star Sveriges
Akeriféretag med alla nérmare 5 500 medlems-
foretag i ryggen. Idén med Fair Transport ér att
lyfta fram sunda dkeriféretag som som méter,
folier upp och éppet redovisar sin dagliga drift

KLIMATSMART

GODA VILLKOR

vad géller ansvar, klimat/miljé och trafiksékerhet.

Malet &r att géra det enklare fér dig som
képare av transporter att skilja en bra transport
fran en dalig. Men framfér allt vill vi tillsammans
med dig skapa en héllbar transportkedja. Det
i sin tur skapar en god helhet som vi vill summera
med begreppet: en héllbar affér.

Vi vet att omvérlden - inte minst slutkunderna -
forvéntar sig just héllbarhet. Och det i alla led.
Av dessa dr transporten en av de mer betydande.

Lat oss nu hjalpa till och stérka din férmaga
att konkurrera med ett mer hallbart erbjudande.

Léis mer om vart atgandet och finn din
leverantér av héllbara transporter redan idag
och pa fairtransport.se.

HALLBARA
TRANSPORTER
UTFORDA AV
f}NSVAﬁSTAGANDE




18  Profilreportage

Hela denna bilaga ar en periodisk publikation fran Engage Brand & News Agency

#1, maj 2020

Med XPlanar 6ppnar Beckhoff nya vagar inom maskinkonstruktion tack vare planarmover-enheter som svavar fritt och

mojliggor en flexibel, exakt och dynamisk positionering.

» Automation

#1, maj 2020

Hela denna bilaga ar en periodisk publikation fran Engage Brand & News Agency

Profilreportage 19

Det finns manga skil till att svensk industri star
sig vil internationellt. Vi har lange varit bra pa att
implementera ny teknik och friamjat innovations-
kraften i branschen. Ett féretag som under flera ar
utvecklat produkter och system som underlittar
utvecklingen och gor det enkelt fér automations-

foretag att ta steget in i industri 4.0-virlden ér

Beckhoff Automation. Vi har pratat med VD Hikan

Brandt om innovation, kompetens och den ljusa

framtiden.

Héakan Brandt, VD Beckhoff Automation.

BECKHOFF AUTOMATION:

- Var storsta framgangsfaktor ar utan
tvekan  innovationskraften, vi  har
mangérig erfarenhet och hog kompetens
vilket gor att vi stdndigt utvecklar och
hittar nya Iosningar for att effektivi-
sera svensk industri. IT-védrlden springer
fortare 4n automationsvérlden si vi tar
mycket av IT-vdrldens utveckling och
applicerar det i automationsvérlden. Inn-
ovationskraften kommer bade ifran de
kloka ménniskor som arbetar i foretaget,
men ocksa fran kunderna — vi arbetar
vildigt ndra vara kunder for att kunna

utveckla produkter och l6sningar utifran
deras behov.

Ny teknik for Industri 4.0

Idag har Beckhoff flertalet produkter och
16sningar som forenklar och effektiviserar
for svensk industri. En av de produkter
som tagits fram med hjilp av deras
méngariga erfarenhet och innovations-
kraft 4r XPlanar. Med XPlanar Oppnar
Beckhoff nya vdgar inom maskinkon-
struktion tack vare planarmover-enheter
som svévar fritt och mé&jliggdr en flexibel,

exakt och dynamisk positionering.

- Vi ar vildigt stolta 6ver den flexi-
bilitet som XPlanar erbjuder. Det gér att
anpassa produkten helt utifrdn kundens
behov och fortfarande uppnd samma
effektiviseringsgrad. Systemet ldmpar sig
bra som transportsystem inom maskin-
teknikomradet, sarskilt for automatisering
av forpacknings-, monterings-, sorterings-
och plockningsprocesser. Den lampar sig
mycket bra for applikationer med hoga
krav pd renlighet, s& som ldkemedel,
livsmedel och elektroniktillverkning. Det

ar en fantastisk produkt som &r tekniskt
komplex och genom att beméstra den
speglar vi ocksd den kunskapsnivd som
ligger bakom oss som foretag, forklarar
Hakan.

Fortsatt fokus pa kompetens ar
avgorande

Industri 4.0 ar ett enormt utvecklings-
omrade dér automatisering, Internet of
Things och sékra uppkopplade produkter
ar exempel pa tillimpningar. Bristen pa

kompetens &r ett definierat hinder for
manga foretag att vaga ta steget fullt ut in
i Industri 4.0.

- Manga har borjat ta steget att imple-
mentera ny teknik, man samlar pa sig data
och information men sen tar det stopp dér.
Det ar tydligt att vi behdver satsa mer pa
att 16sa kompetensbristen inom industrin
for att fortsétta vara konkurrenskraftiga pa
den globala marknaden, sdger Hékan och
fortsétter; Det ligger givetvis mycket pa
regeringsniva, att satsa pa utbildning och
samverkan mellan skolor och foretag. Det

hinder att vi ser utbildningar som baseras
pa tio ar gamla system, vilket saklart
blir en stor utmaning nér nyexaminerade
personer vil kommer ut pa arbetsmarkna-
den.

Ljusa framtidsutsikter

Coronakrisen har slatt hart mot svensk
industri, trots det ser Hakan Brandt véldigt
positivt pa framtiden.

- Det ér klart att alla foretag och
ménniskor péverkas pd ett eller annat
sitt. Men pa lang sikt ser jag véldigt

Framgang genom innovatio

ljust pa bade automationsbranschen
generellt, och for oss som foretag. Vi
star infor en spannande resa med fortsatt
okad omsittning och fortsatt fokus pa
kompetens och innovationskraft. Vi ser
fram emot att fortsdtta hjilpa svensk
industri implementera nya l6sningar och
bli mer effektiva och digitaliserade, sidger
Hakan avslutningsvis. =

TEXT: AGNES JARFIORD

Las mer pa: www.beckhoff.se

FAKTA

Beckhoff levererar 6ppna
automationsprodukter som
implementeras i avancerade
system snabbare och till lagre
totalkostnad an traditionella
PLC och MotionControl-
system.

De har ett tatt forsaljnings-
natverk av dotterbolag och
distributorer over hela varlden.
Det svenska dotterbolaget,
Beckhoff Automation AB,
grundades 2002 och har sitt
huvudkontor i Malmo. Férutom
forsaljning och teknisk support
finns aven lokalt utbildnings-
centra i Malmé. Lokala forsalj-
ningskontor finns i Goteborg
och Stockholm.
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Tisdagen den 11 juni genomfor IT-Total ett
webinar som tar upp olika aspekter pa val
av molntjanster.

Las mer pa: www.it-total.se/webinar

Allt fler foretag och
organisationer lagrar
information i molnet.
Men innan man flyttar
over sin viktiga data till
en molnleverantor finns
det nagra saker man bor
tanka pa. Gor man fel
kan konsekvenserna bli
omfattande.

Or manga organisationer
ar utmaningen i dag att
anvéndare och projekt
snabbt behdver anpassad
sdkerhet, mer lagring och mer
CPU-kraft. Traditionellt sett
vander man sig till [T-avdel-
ningen for en 16sning, vilket
kan ta veckor eller i vérsta fall
manader. For att slippa krangel
och dr6jsmal har molnlagring,
som dessutom ér ett billigt alter-
nativ, blivit allt mer populért.

— Innan man Gvervéger att
lagra information i molnet maste
man dock vara klar 6ver vilka
behov som finns, sdger Jan-Erik
Johansson som &r affarsomra-
deschef péa IT-Total. Priset ar en
komponent som inte s sédllan
véger allt for tungt. Men den
ar langt ifran den enda som é&r
betydelsefullt.

— Viktigast av allt ar att

: TR
+ Jan-Erik Johansson, affarsomradeschef IT-Total

fundera 6ver hur pass viktig
IT-sdkerheten ar for verksam-
heten och om man har tillrdck-
lig kompetens for att pa egen
hand ta hand om sédkerheten.
Och kommer man fram till att
sékerhet ar prioriterat for verk-
samhetens overlevnad bor man
ta experthjélp.

— Det fungerar déligt med
att ”shoppa lite hér och dér pa
stan”. Det méste finnas nagon
som kan se helheten och bygga
ett system som técker hela infra-
strukturen.

Att vélja en stor, viletablerad
leverantdr som Google eller
Amazon kan upplevas som ett
sikert kort. Det kan ju sa att
séga inte bli fel.

— Men ofta finns det fordelar
med att vélja en mindre leveran-
tor som forstar just dina behov,

fortsétter Jan-Erik Johansson.
De behov man har av sidker
infrastruktur ser olika ut for
olika foretag. En del information
kraver hog sakerhet, annat kan
fungera med en lagre sdkerhets-
klassning pé informationen.

— Dérfor fungerar standardlos-
ningar sillan bra!

Ett vanligt forbiseende som
ofta gors ar att man tror att
molnet ar sdkert, att det ar
skyddat fran intrang och skadlig
kod.

— S4 ér det inte. Darfor maste
man alltid se till att det finns en
backup pa allt den information
som man skickar upp i molnet,
nagot som ofta &r en extratjanst
man maéste kopa till liksom
manga andra tjdnster for att fa
ett fullgott skydd.

— Ligger molntjansten i ett
annat land ir det detta lands
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lagar som géller, exempelvis
amerikansk lag i USA. Det
innebar att amerikanska myn-
digheter kan begéra ut infor-
mation om man misstanker
brottslighet eller vill komma &t
kénslig information, understry-
ker Jan-Erik Johansson.

Som svensk leverantoér med
lang erfarenhet av molnlgsning-
ar arbetar IT-Total med utgings-
punkt fran varje enskild kunds
specifika behov och utifran
dessa skapas sedan en skriaddar-
sydd losning.

Bland uppdragsgivarna finns
ndgra av Sveriges ledande
industriféretag med global
verksamhet, men ocksd mindre
och medelstora foretag som
sett fordelarna med IT-Totals
driftstjénster.

— Ett néra samarbete ér en

forutséttning for ett bra slutre-
sultat. Att anvénda de senaste
verktygen for en optimal 16sning
sdger sig sjédlvt, men det &r forst

i hdnderna pa vara specialis-
ter som den fulla potentialen
uppnds. Det som ar “tillrdck-
ligt bra” for ett foretag racker
inte for ett annat som stéller

Enkelt for foretag att lata
bedras av billiga moin

t

betydligt hogre sékerhetskrav,

poéngterar Jan-Erik Johansson.
— Niér andra kan gora punktin-

satser tar vi ansvar for helheten

och ser till att alla delar &r
integrerade med varandra i en
sdker IT-struktur. Var redun-
danta driftsleverans finns ocksa
i Sverige och det ger en extra

diisS

legal trygghet, att det ar svensk
lag som géller.

— Ytterligare ett plus som
vi kan erbjuda dr en svenskta-
lande servicedesk. Uppskattat
av manga, sirskilt nér det
handlar om lite mer komplice-
rade uppgifter som maste 16sas
snabbt. Prisméssigt klarar vi oss
ocksaé bra i konkurrensen.

— Manga av de stora interna-
tionella aktérerna erbjuder vis-
serligen ett attraktivt grundpris,
men nir man adderar den ena
tillaggstjénsten efter den andra
som behdvs for en sdkert och
fungerande infrastruktur, blir vi
sa gott som alltid billigare.

Att framtiden ligger i molnet ar
det ingen som ifragasitter. Dels
for att det ar ekonomiskt for-
delaktigt, dels for att méngden
information som kan lagras ér

sig
ter

obegrinsad liksom flexibiliteten
och mdjligheten att skala upp
allt efter behov.

— Det vi sett sa hér langt ar
bara en borjan. Som foretag
ser vi mojligheter att véxa i
takt med det 6kade behov som
finns ute i néringslivet och
inom offentlig sektor, avslutar
Jan-Erik Johansson.

TEXT: MARTIN WESTHOLM
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- avgorande for fortsatt konkurrenskraft

vensk industri ar stark

och med Industri 4.0

kommer stora mojlig-

heter att maximera
produktionen, minimera
slitsamma och monotona arbets-
moment, samt 6ka effektiviteten
och kvalitetsutfallet. En viktig
del i det arbetet ar flexibel
digital produktion — ndgot som
Stjernbergs Automation &r
experter pa.

Stjernbergs Automation tar
fram automations- och laser-
16sningar for kunder inom i
stort sett alla industrisegment,
inklusive speciella sektorer som
exempelvis guldsmeder.

- Losningarna passar foretag
med relativt stor produktions-

volym, dér det ar enkelt att se
att en produktivitetsforhoj-

ning med automatisering eller
laserbearbetning innebar stora
kostnadsfordelar. Flexibilitet,
omstéllbarhet och hdg produkti-
vitet dr givna fordelar med bade
robotautomation och laser-
bearbetningsprocesser, siger
Magnus Stjernberg, VD.

Med lang och bred erfarenhet

av olika metoder och hur de kan

appliceras pa ett I1onsamt sétt

skapar de l6sningar som gor sina

kunder mer konkurrenskraftiga.
- Genom aren har vi blivit

extra duktiga pa att utnyttja

mojligheten till snabba stall,

hog precision, och hog hastighet

i véra utrustningar. Dessa

W
%W

- T —

Stjernberg Automation ar utvecklare och leverantor av innovativa I6sningar for

den tillverkande industrin.

kunskaper kommer fraimst

av laserprocessernas krav pa
precision och hastighet, och
mojligheter till flexibilitet. Vad
som dr ett maste for en 16nsam
laserprocess, tar vi automa-
tiskt med oss in i alla andra

automationsprojekt. Har vagar
vi pasta att vi slar de flesta av
vara kollegor i branschen pa
fingrarna, sdger Magnus.

Enligt Magnus innebér fortsatt
digital produktion inte bara

ett snabbare och mer kvali-
tativt produktionsflode, det
viktigaste blir att sdkra upp
med kompetens for att 16sa
de tekniska utmaningarna och
framforallt att se till att f&
foretag att inse vikten av att
stdlla om till digital produktion.
- Det ar viktigt att inte stirra
sig blind pa investeringskost-
nader for robotar eller laserut-
rustningar. Att stélla om till
ny teknik ar viktigt for fortsatt
konkurrenskraft. Att kopa
enklare eller billigt importerade
l6sningar innebér allt som oftast
att man biter sig 1 svansen och
gér miste om de storsta forde-
larna nér hela produktionskost-
naden 6ver utrustningens livstid
summeras, forklarar Magnus.
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berg Automations huvudinriktning ar att leverera digitala [6sningar

‘ l ade pa laserteknologi

Flexibel digital produktion

Mycket kunskap inom Lean
och kundorderstyrd produktion
visar tydligt pa férdelarna med
produktion i ndrhet av slutan-
vandaren. Ndgot som Magnus &r
Overtygad om ar ratt fokus.

- Vi dr overtygade om att
produktion bor ske i ndrheten av
slutanvéndaren av produkten. I
varje fall pd samma kontinent —
inom ett dygns lastbilstransport.
Och gérna med eldrivna
lastbilar. Flexibel och digita-
liserad automatisk produktion
ar en av de absolut viktigaste
byggstenarna for denna framtid.
Dessutom skall den vara en-
ergieffektiv och hallbar, vilket
ar fullt mgjligt. Laserteknik &r
digital och mycket mer ener-
gieffektiv och hallbar dn andra

tillverkningsmetoder, forklarar
Magnus.

Enligt Magnus finns det
framdver utrymme for mer
flexibel automation. Att man
i hogre grad anvinder redan
digital information i form av
ritningar och produktionsor-
derdata till att stélla om pro-
duktionen snabbare mellan
olika produkter. Offline-pro-
grammering med sensorsystem
for sjélvkalibrering och dver-
vakning kan bidra. Kopplas
dessutom fjarruppkoppling till,
finns mdjligheten att ga in och
hjélpa till med bade felsokande
service, stdd for programmering
och optimering av sekvenser.

- Vi tror mycket pa framtiden.

Trots att det just nu ser det lite
trogt ut i védrlden ar vi overty-
gade om att vi kommer se stora
framgéngar for tillverkande
foretag i alla storlekar med den
svenska mixen av kreativitet,
samarbete inom och mellan
foretag och var hoga kunskaps-
niva. Tillsammans med vara
kapitalstarka investerare har vi
muskler nog for att expandera
till andra marknader och
utveckla nya hogteknologiska
produktionsldsningar, sdger han
avslutningsvis.

TEXT: AGNES JARFIORD

Las mer pa:
www.s-automation.se
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utveckl

Johan Jacobsson,
VD pa Sylog i Sverige.
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Fortsatt fokus pa digitalisering, uppkoppling och
automatisering dar produkter och foretag blir
smartare och effektivare med hjalp av Al och loT,
staller nya krav pa sakerhet och kompetens.

IT- OCH TEKNIKKONSULTER

- en viktig kompetensresurs

lit fler produkter

utvecklas med

mobilen som

primdr plattform,

maskininldrning
utvecklas pa bred front och 5G
mdjliggdr nya typer av 16sningar
for bade industri och samhille.
Detta dr bara nagra av manga
nya tekniska mojligheter som vi
kommer fa se mer av de nirmsta
aren. Sa hur ska man som foretag
pa bésta sétt anpassa sig for att
dra storsta mdjliga nytta av den
tekniska utvecklingen? Finns
det nagra fallgropar att undvika?
Och hur kan man forsdkra sig om
att man har ritt kompetens for att
genomgé en digital transforma-
tion?

Sylog &r konsulter inom system-
utveckling, systemintegration,
teknik och IT. Deras kunder
ar virldsledande foretag inom
telekom, processindustri, siker-
het, fordonsindustri och media.
Forutom sin starka position i
Sverige har de tillsammans med
sittmoderbolag verksamhetidver
20 lander och medverkar i manga
stora globala digitaliserings-
projekt.

-Teknikutvecklingen gar allt

fortare och det blir &dnnu
viktigare framdver att bolag som
utvecklar nya produkter har ritt
partners i sitt arbete. En stark
trend dr att méanga bolag lagger
ut arbetet inom utveckling och
anpassning av ny teknik. Det
ar bade svért och kostsamt att
bygga upp all nddvindig teknisk
kompetens internt. Kompetens
ar en farskvara och detta blir
allt tydligare i framtiden. Orga-
nisationer maste investera mer i
sin personals utveckling och att
de héller sig uppdaterade, sdger
Johan Jacobsson, VD pa Sylog i
Sverige.

Vikten av kompetens-
overféring
Néar foretag och organisationer
véljer att anlita konsulter for att
lyckas med sin digitala resa &r
det vanligt att det skapas kun-
skapsglapp 1 organisationen.
Detta beror pa bristande kom-
petensdverforing — att konsul-
terna fasas ut for snabbt innan
personalen hunnit f&4 all den
kompetens som kréivs efter en
digital omstéllning.

- Manga foretag och orga-
nisationer skulle vinna péa att

involvera konsulter i tidigare
faser i sina projekt eftersom
utifrdn-perspektivet driver
forskning och  innovations-
utveckling framat. Det ar viktigt
att komma ihag att konsulter
inte i forsta hand &r en reserv-
bemanning utan en fantastisk
kompetensresurs, menar Johan.

Enligt Johan finns det dessutom
en del forbattringspotential nér
det giller hur foretag ser pa
konsulttjénster vid denna typ
av projekt. P4 ménga fOretag
har inkdpsavdelningen ansvaret
for att handla upp konsult-
tjanster. Konsulter anses inte
sdllan som dyra och det kan da
vara frestande att astadkomma
en besparingspotential genom att
konkurrensutsétta upphandling-
arna utifran en timkostnad.

- Detta ger ofta ett felaktigt
fokus pad arvode och kredit-
tider snarare &n pa vad som ska
levereras och vilken kompetens
som behovs, forklarar Johan.

Mal, utmaningar och
omvarldsbevakning

Trots att vi som sambhille
kommit langt med ny teknik och

digitalisering &r det fortfarande
maénga foretag som bara ar precis
i borjan av sin digitala resa. For
att kunna fordndra och forbattra
tillvaron for ménniskor vérlden
6ver, med hjalp av teknik och di-
gitalisering, kravs inte bara stor
kompetens utan ocksd en bred
forstaelse for de branscher man
verkar i.

Sylogs fokus ligger pa att skapa
en attraktiv och utvecklande
arbetsplats for att attrahera
talanger och ge kunderna
resultat. Aven nir det giller
branschforstaelse och kompetens
arbetar de i frontlinjen.

- For var fortsdtta tillvaxt dr det
helt avgorande att vi arbetar med
att skapa starka och langsiktiga
samarbeten. Det gdr vi genom
att forstd véara kunders mal,
utmaningar och omvirld for att
bli en stark partner inom bade
produkt- och systemutveckling.
Vi investerar mycket tid i att lara
kdnna vara uppdragsgivare och
de branscher som de verkar i och
ar noga med att stindigt utveckla
kunskapsnivan, for att hjilpa
vara kunder att oka sin konkur-
renskraft och stérka sin position
pa marknaden, sdger Johan.

For Sylog ser framtiden ljust ut.
De har funnits som bolag i snart
20 ar och har de senaste 10 &ren
varit en del av Data Respons.
Deras erbjudande inbegriper
allt fran specialister pd plats
till outsourcade projekt och ut-
vecklingsteam. Med fortsatt god
efterfragan, stindiga uppdate-
ringar och nya behov &r det med
optimism som Johan ser pa de
kommande aren.

- Att arbeta som IT-konsult
handlar om att man har formanen
att vara med och arbeta i frimsta
linjen av samhaéllsutvecklingen.
Det kommer vi fortsitta gora
och véxa bade i Sverige och, till-
sammans med var dgare, dven ta
oss an nya marknader, avslutar
Johan. =

TEXT: AGNES JARFIORD

Las mer pa: www.sylog.se
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Koteko om kompetensbristen inom
svensk industri

Svensk industri gar pa
hogvarv och framtidstron
ar stor. Trots att ett stort
antal foretag planerar

att investera i ny teknik
det narmsta aret, och
merparten har ambitionen
att vaxa, finns det faktorer
som satter kdppar i hjulet
for tillvaxten - bristen pa
kompetens.

nligt Visterasforetaget
Koteko finns det en rad
olika insatser och for-
battringar som behdver
goras for att attrahera fler till
industrin. En sadan sak ar

kompetensutveckling. g

)

Fredrik Allard, VD pé |
Koteko AB berittar:

- Det pagér ett
generationsskifte
som kommer férandra

branschen pa manga sétt

och det &r viktigt att agera i
tid for att forsékra sig om att
kompetensen fran de som nu
ndrmar sig pension spills over
till de yngre féormagorna. P&
Koteko arbetar vi mycket med

internutbildningar dir vara mest
erfarna medarbetare som besitter
mycket kompetens arbetar med
de anstdllda som har mindre er-
farenhet. Vi har sett att den upp-
delningen fungerar vildigt bra
och pé sa sitt forsdkrar vi oss
om att all befintlig kompetens
overfors till ndstkommande
generationer.

Utover interna utbildningar och
utbyten har Koteko dven inves-
terat i teknik som ska underlitta
bade kvaliteten och kompetens-
utvecklingen i organisationen.

- Genom en programvara fran
Siemens har vi mdjlighet att
bygga upp var kompetens
1 ett simuleringsprogram
‘ som gor det mojligt for
| oss att testa véara losningar

och projekt virtuellt innan
vi levererar det till kunden.
P4 sa sitt ser vi till att alla vara
kunder far 16sningar av hog
kvalitet, och samtidigt kan vara
medarbetare kénna sig trygga
med att det vi levererar fungerar
i praktiken.

Fredrik betonar ocksé vikten

av att arbeta med personlig
utveckling och ta tillvara pa de
drivkrafter som finns i organisa-
tionen.

- Vi satsar mycket pa att skapa
en kultur dér det finns plats att
vaxa. Nu har vi exempelvis tva
medarbetare som vill ga fran
att arbeta som industrielek-
triker till el-konstruktorer. Vi
fangar upp dem och ser till att
de far chansen att utveckla sin
kompetens och ta nésta kliv i sin
karridr. Det &r en viktig faktor
for att vi ska vara attraktiva
som arbetsgivare och for att
vi ska attrahera mer och rtt
kompetens.

| de uppdrag som Koteko
genomfor ingdr allt ifran
projektledning, programme-
ring, el-konstruktion, skép-
byggnation, installation och
idrifttagning. Man ser dven till
att automatisera, modernisera
och effektivisera maskinernas
funktion sa att produktiviteten
for industrin okar.

- Eftersom vi erbjuder véra
kunder helhetsldsningar behover

var kompetens matcha alla delar
i erbjudandet. Hos oss arbetar
programmerare, konstruktorer,
industrielektriker och projekt-
ledare under samma tak. Att vi
har all kompetens in house &r
avgorande for att vi ska kunna
leverera konkurrenskraftiga
l6sningar, forklarar han. I takt
med att vi ser en dkad efterfra-
gan pé vara l6sningar kommer
vi under aret fortsdtta véixa och
rekrytera duktiga personer inom
alla véra affarsomraden.

En annan viktig faktor som
Fredrik betonar ar att fa fler
kvinnor in i den mansdominera-
de svenska industrin.

- Det &r viktigt for oss i
branschen att aktivt arbeta
med hur vi kan fa fler kvinnor
att intressera sig for teknik
och industri. Vi ér inte sjdlva
1 mal med det 4n men arbetar
aktivt for att fa fler kvinnor till
Koteko och later oss inspireras
av andra i branschen som gjort
det bra. Det ska vara en god
mix av kvinnor och min med
olika bakgrund, erfarenhet och

alder. D4 &r jag dvertygad om

att vi som foretag, tillsammans
med hela branschen kan na nya
hojder, sdger Fredrik avslut-
ningsvis.

Ar du nyfiken pé att veta mer om
hur det ar att jobba pé& Koteko?
Eller ar du intresserad av att se
vilka tjanster som finns tillgdng-
liga?

Kika pd www.koteko.se

TEXT: AGNES JARFIORD

AUKTORISERAD ATERFORSALJARE
JJ GRUPPEN & CARLHAG

Vikten av
det viktigaste

Fa ett helt kunskapsnatverk pa képet.

@ leasing, montage, service och
utbildning av din personal.
@\ Lat oss ta hand om det viktigaste

Vand dig till ABUS Sverige Gruppen nér du vill ha en komplett lyftidsning,
las mer péa abus-kransystem.se eller kontakta oss pa 054-55 56 50 eller
info@abus-kransystem.se

Vara auktoriserade aterforséljare
inom ABUS Sverige Gruppen erbjuder
helhetslosningar med lyftutrustning,

— att personal och produktion ar
i trygga hander — s& att du kan lagga
energi pa annat.

ABUS

KRANSYSTEM
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Hojd eftektivitet och 6kat engagemang

ndr medarbetarnas arbete synhggors

ProTAK hjalper den
svenska processin-
dustrin att planera

och optimera sin
produktion. Men ocksa
att dokumentera med-
arbetarnas yrkes-
skicklighet.

I mer an 20 éar har ProTAK
levererat produktionsstodssys-
tem till processindustrin. Bakom
framgangen ligger ménga érs
praktisk erfarenhet och en djup
forstaelse for industrins produk-
tionsvillkor.

Per Ganna, VD for ProTAK,
har sjélv jobbat som produk-
tionschef inom pappers- och
massaindustrin. S& han vet vad
han talar om liksom hans partner
Arne Higglund som har ménga
ars erfarenhet som maskinope-
rator.

— Inom processindustrin
handlar det om komplexa
funktioner dér allt hanger ihop
i en enda lang kedja, sédger
Per Ganna. Minsta fordndring
i processen far konsekvenser
genom hela produktionen och
det ar har medarbetarnas yr-

g !
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kesskicklighet blir avgorande.

Det ProTAK utvecklat ir ett
system som i realtid méter verk-
ningsgraden i en produktionsan-
laggning inom processindustrin.
Data fran enskilda maskiner
samlas in och analyseras for
att sedan gora det mojligt att
analysera maskinernas kapaci-
tetsutnyttjande och hela pro-
duktionsforloppet med malet att
produktionen optimeras bade
kvalitets- och volymmassigt.

— Resultatet samlas i en
vy som alla anvindare, frdn
platschef och produktionschef
till operatdr och forman, har
tillgéng till och enkelt kan
forsta, fortsétter Per Ganna. Det
gor det ocksé mojligt for alla
som i olika skeden dr involvera-
de i processen att folja produk-
tionen, att se ndr nagot fordndras
som senare kan fa konsekvenser
i produktionen och som gor att
man i god tid kan vidta nédvén-
diga atgirder.

— Rent konkret innebir det
att produktionen goérs mer
effektiv, kvaliteten blir hogre
och att det i slutinden resulterar
1 forbéttrad Ionsamhet med farre
driftavbrott. Systemet kan ocksa

skraddarsys for den specifika
anldggningens behov och krav.

Nar fler kan folja produktionen
okar ocksa motivationen och en-
gagemanget bland medarbetarna
att dra 4t samma hall.

— Operatdrens yrkesskick-
lighet blir synlig och de juste-
ringar som gors i processen blir
dokumenterade pa ett sétt som
ar tillgéngliga for alla, berdttar
Per Ganna. Det blir helt enkelt
lattare att arbeta proaktivt,
ndgot som i sin tur ger ett béttre
arbetsklimat. Stressen minskar
helt enkelt.

— Dokumentationen innebér
ocksa att man samlar pa sig
en gedigen kunskapsbank som
sedan ligger till grund for det
framtida forbattrings- och séker-
hetsarbetet.

ProTAK:s anvandarvanliga
och intuitiva system har hittills
anvints inom framfor allt
pappers- och massaindustrin,
mycket som en foljd av att
ProTAK har sitt ursprung i den
branschen. Bland kunderna finns
exempelvis Billerud Korsnis,
Holmen och SCA.

— Men det finns inget hinder

e
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Per Ganna, VD pa ProTAK
www.protak.se

0660 574 90
info@protak.se

for att ProTAK framgangsrikt
kan anvindas inom annan
processindustri, framhaller Per
Ganna. Det dr ocksé ddr som vi
ser en potential for vart foretag
att viixa och att tillsammans med
nya uppdragsgivare bredda var
kompetens ytterligare.

— 1 dag finns det ett stort
behov av att inte bara kunna
optimera och dokumentera
processer, utan ocksa att med

Rotera runt sin egen axel. Diagonala
kérningar, parallella rérelser - enkelt
med 8-hjulsdrift. Det patenterade

drivkonceptet gér att AGILOX kan
vara smidigare an andra fordon.

o

0]

hjélp av smart och intelligent
teknik forutse problem liksom
behov av service och underhall.
Allt for att skapa 6kad konkur-
renskraft.

TEXT: MARTIN WESTHOLM

~~
h’F'rl:leJl-'iuK.

Nu introducerar ARHO AGILOX pa den svenska
marknaden. EN IGV - INTELLIGENT GUIDED

A ARHO

©
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”Al leder inte bara till en hogre
effektivitet, det ger oss ocksa ett
mindre miljoavtryck och battre
produktkvalitet.”

Mikael Steiner, forsaljningschef pa Unibap.

Al fran Unibap eftektiviserar
fabrikerna

anga har hort
talas om Al, ar-
tificiell  intelli-
gens. Men det dr
inte lika manga
som vet hur man kan anvinda
det. Det vet diremot Unibap som
tillsammans med GE Digital och
Intel Corporation tagit fram flera
tjdnster for att effektivisera till-
verkningen inom industrin.

— AI utvecklas stdndigt och
har kommit till punkten dér vi
kan anvénda AI i produktion.
Var expertis och 16sningar skalar
fran sma foretag till stora samt
olika vertikaler med kunder som
Husqvarna Group och Swetree,
forklarar Mikael Steiner, forsilj-
ningschef Unibap.

Artificiella kopior

Unibap skapar artificiella opera-
torer som  trdnas  utifran
ménskliga beteenden som ofta
gbr tunga eller farliga arbets-
moment. Den artificiella opera-

toren finns sedan kvar i fabriken
ndr méanniskan géar vidare till
sdkrare arbetsmoment.

— FramfGrallt handlar det
om diskret tillverkning inom
industrin. Det betyder att Al:n
kan hantera avsyning och
beddomning av  exempelvis
lackerade detaljer och maskin-
detaljer, sdger Mikael.

Fangar den tysta mansk-
liga kunskapen

Automatiserat arbete har tidigare
haft problem kring att fungera
i arbetssammanhang, detta da
de saknar det si kallade tacit
knowledge”, pa svenska: tyst
kunskap”. Detta kan beskrivas
som erfarenhetsbaserad kunskap.

For attfanga den tysta kunskapen
arbetar Unibap med maskininlér-
ning. Olika arbets- sitt analyse-
ras i samband med utférandet
av arbetsmoment och bearbetas
med Unibaps verktyg for att
skapa en artificiell kopia, en

Unibaps hogupplosta stereokamera med inbyggd processorkraft, IVS-70.

artificiell industriell operatdr. Pa
detta vis kan Al:n forsta hur ett
arbete kan goras utan att behova
styras fran ett egentligt facit
och far ett ménskligt beteende.
Typiska arbetsuppgifter kan vara
till exempel avsyning, sortering,
plockning och montering.

— Det finns o#ndligt mycket
positivt med Al Tack vare detta
lyckas vi med problem som
tidigare varit svara att 10sa, alter-
nativt helt omojliga. Al leder inte
bara en hogre effektivitet, det
ger oss ett mindre miljoavtryck
ocksa och battre produktkvalitet.
Nu kan man oka produktions-
takten och géra mer pa samma
stille vilket minskar transporter,
och i samband med att produkter-
na ocksa haller battre minskar vi
behovet av att slénga lika mycket
som vi gor idag. Vi kan dven pa
ett enkelt sdtt kommunicera
med Overordnade- och sidoo-
rienterade system och fungera
som en mojliggorare for digital
produktion, avslutar Mikael.

Las mer pa: www.unibap.se

KUKA

Shaping Future
Production Landscapes
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Beslut som foretag fattar idag avgor deras konkurrenskraft i framtiden.
Rusta dig for framtidens produktionslandskap med innovativa
produktionslosningar och intelligenta natverk.

Foretag som vill forbli framgangsrika i denna nya verklighet och sakerstalla
lonsamhet under 6verskadlig framtid, maste redan idag fatta beslut med
fokus pa de framgangsfaktorer som kommer att pragla morgondagens
hogautomatiserade produktionslandskap.

Ta din produktion till en framtidssaker niva - genom att kombinera de tre
nyckelfaktorerna Manniskor, Teknologi och Integration.

www.kuka.se
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Ljusa framtids-
utsikter for
automations-
branschen

Automationsbranschens framtid ser ljus ut, atminstone om
man fragor Peter Soderqvist, grundare av Mit Automation
AB. Han menar att det finns ett stort behov av automati-
sering for att bibehalla och 6ka den inhemska produktionen,
sarskilt nu nér vi sett effekterna av vad en pandemi kan gora

med leverantoérskedjorna.

- Utvecklingen inom automa-
tionsbranschen gar i en rasande
takt och det kan vara svart att
halla sig uppdaterad dven fast
man jobbar med det dagligen.
Det jag tror kommer att gora
storst skillnad inom industriau-
tomationen under kommande ar
ar inférandet av kollaborativa
robotar och AGV:er (Automated
Guided Vehicles). Det ar
spannande teknik som fyller
ett gap dér det inte tidigare
varit aktuellt att automatisera.
Industri 4.0 fortsétter utvecklas
och ger tillverkningen mer
intelligens med storre flexibili-
tet, snabbare omstillningar och
kortare ledtider, sédger Peter.

Inom segmentet industri
erbjuder Mit Automation allt
ifran kompletta kundanpassade
robotceller och special-
maskiner till styrsystemsutbyten
och maskinsdkerhetsupp-

“Utvecklingen
inom automa-
tionsbranschen
gdr i en rasande
takt”

graderingar. Aven konsult-
tjénster inom mekanisk kon-
struktion, elkonstruktion,
programmering, riskanalyser

samt tillverkning och installa-
tion av apparatskap, gripdon, el,
mekanik och pneumatik.

- Vi dr samarbetspartner med
ABB Robotics och Universal
Robots. Vi ér svensk distributor
for det danska foretaget Dan-
Robotics som bygger en
kompakt svetsrobotcell
”CompactWelder” baserad pé
ABB robot, forklarar han.

Idag ar det fem personer som
arbetar pd Mit Automation, som
omsatte ca 9,5 miljoner forra
aret.

- Var kompetens och erfaren-
het &r bred och vi har genom
aren automatiserat och byggt
styrsystem till vdldigt ménga

olika utrustningar. Ténket i
l6sningarna dr modulért, vilket
innebdr att att vi kan ateranvén-
da manga del-konstruktioner
mellan de olika 16sningarna.

Genom att tdnka utanfor
boxen hittar vi alltid den bésta
och mest effektiva 16sningen till
véra kunder, siger Peter.

Den ljusa framtiden for
branschen kommer ocksé
speglas i foretagets framtid.
Séhar siger Peter avslutningsvis
om planerna framdver:

- Vi expanderar foretaget
sakta men sékert och ldgger stor
vikt vid att ha rétt personer pa
ritt uppdrag samtidigt som alla
medarbetare kan utfora de flesta

forekommande uppdragen pé
foretaget. Personalforsorjning-
en dr en svar fraga dé det ar
svart att hitta personal med rétt
kompetens och erfarenhet. Vissa
tjénster hyr vi in och lagger pa
underentreprendrer vid behov.
Dock rader ingen tvekan om

att automationsbranschen &r en
framtidsbransch s& Mit Automa-
tion har alla forutsattningar till
en fin framtid.

TEXT: ANNA BJARENAS

Las mer pa:
www.mit-automation.se

Hydraulikens fulla

kraft och mojligheter

Det som bérjade for 40 ar sedan
med det férsta hydrauldriv-
na systemet foér utgodsling
av djurstallar, har vuxit till ett
modernt industriforetag med
global forséljning.

Lalmek Hydraulics, numera kanske
mest kdnda for den tryckvandan-
de riktningsventilen, har genom
en lang rad innovativa ldsningar
vuxit till en helhetsleverantdr som
erbjuder stor flexibilitet.

Kunderna aterfinns inom verk-
stadsutrustning, fastbransle, mate-
rialhantering, miljoteknik, vindkraft,
jordbrukssektorn och specialma-
skiner.

En stor del av de egenutveckla-
de produkterna produceras i den
egna fabriken i Granna, vilket ger
tydliga konkurrensfordelar. Som
kund far man en helhetsleveran-
tor som kan leverera hela kedjan
frdn enskilda komponenter till
kompletta system. Tack vare att
allt ifrdn cylindrar till styrsystem

tillverkas in-house kan man vara
mycket flexibel géllande produk-
ternas utforande och édnda erbjuda
korta leveranstider. Nagot som blir
allt viktigare.

Det sakerstaller en jamn och hog
kvalitet samtidigt som vi kan agera
utvecklingsavdelning &t kunderna
nar det galler hydraulik. Lalmek
Hydraulics har ett brett erbjudan-
de nar det galler kunskap, utveck-
ling och produktion som férmodli-
gen ar unikt i hydraulikbranschen.
Vi har alltid standardkomponen-
ter tillgdngliga och utgér alltid
fran vara kunders process och
behov for att snabbt och enkelt
kunna bygga kundanpassade
system. Detta tillsammans med
en egen bred och flexibel pro-
duktion for kundanpassade kom-
ponenter mojliggor korta ledtider.
Utifrdn vilket jobb som systemet
ska utfora, skraddarsyr vi en in-
dividuellt dimensionerad [0sning
med enskilda komponenter eller
kompletta system. Berattar Anders
Jarl, deldgare i bolaget sedan 2018.

Hydraulaggregat

Lalmek Hydraulics ar en av landets
ledande tillverkare av smé& och
medelstora hydraulaggregat med
elmotorer upp till 55 kW.

Manga hydraulaggregat hamnar i en
miljo dar manniskor arbetar, av den
anledningen anvands nastan uteslu-
tande tystgdende hydraulpumpar.

Detta gor att ljudnivan i regel hamnar
under 65 decibel.

FAKTA

Lalmek skapar

effektiva och driftsdkra |6sningar
inom hydraulik och mekanik. P&
Lalmek Hydraulics finns det
bade egenutvecklade och
inkopta komponenter som
enkelt integreras i kundunika
system.

Tel +46 36 522 00
info@lalmek.se

www.lalmek.se

Hydraulcylindrar - PARALLEX

Ett bra alternativ till flodesdelare

Med Lalmek PARALLEX kan upp till
fyra dragstdngscylindrar arbeta i en
synkroniserad rorelse och alltid hélla
ratt niva samt ratt barkraft, oavsett
hur belastningen fordelas pa respek-
tive cylinder.

Hydraulcylindrarna ar av dragstangs-
typ och konstruktionen lampar sig
bra for kravande applikationer.

Cylindrarna kan levereras med en rad
olika infastningsmojligheter i bade
kolvstdngsande och cylindergavel,
sdsom ledlager, in eller utvandig
génga eller anpassad frontflans.

Lalmek PARALLEX kan aven utrustas
med inbyggda linjargivare som med
hog noggrannhet anger kolvstdngens
position.

LALMEK Hydraulics AB
Anaryd 2, Olmstad,

563 93 Granna,

Sverige

[ALMEK

HYDRAULICS

Klok som
en uggla

www.airtec.se

Totalleverantor inom pneumatik och vakuum

Att gora skillnad

AIRTEC Pneumatic Sweden ar totalleverantor inom pneumatik och vakuum
Med hog teknisk kompetens, servicegrad samt lager i Sverige
- Vi vill bli er partner nar det galler automatisering!

Magic Gripper
Egna fixturer med fristaende vakuum?
Forpackningar, pasar, kartongresare m.m

(SVMEeCA

VAKUUM-SPECIALIST

AIRTEC Pneumatic Sweden AB, Box 120 * Gerfasts vag 6 ® SE-283 22 Osby www.airtec.se

www.vimeca.se

Telefon. 0479-126 00  Telefax. 0479-127 19 ¢ E-post. mail@airtec.se
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Konsten att frigora tid

Ny teknik skapar nya mojligheter
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Varje organisation soker standigt efter satt att minska total agandekostnad for sin IT-infrastruktur.

Scale HC3 sanker kostnaden bade pa kort och lang sikt. Per-Ola Mard, vd pa Data Resilience, erbjuder
marknadens snabbaste virtualiseringsplattform och samtidigt den enklaste. Efter manga ar i branschen,
bland annat som delaktig i uppbyggnaden av Bank-ld och Swish, vet Per-Ola precis vad marknaden
behdver. Aven om den inte alltid sjalv gor det.

arje organisation soker stindigt efter sitt att
minska total dgandekostnad for sin IT-in-
frastruk- tur. Scale HC3 sénker kostnaden
bade pé kort och lang sikt. Per-Ola Mérd,

vd pa Data Resilience, erbjuder marknadens snabbaste
virtualiseringsplattform och samtidigt den enklaste.
Efter ménga ar i branschen, bland annat som delaktig

i uppbyggnaden av Bank-Id och Swish, vet Per-Ola
precis vad marknaden behover. Aven om den inte alltid
sjalv gor det.

Scale HC3 fungerar som ett vil avvigt och genomténkt
spel, med fler bollar direkt pa mal, mindre dribblande
och farre omviégar. Det dr vackert vider, gronare gris,
vitare linjer som leder till tydligare mer fokuserat spel,
beréttar Per-Ola Mard.

— Vi tar bort, ersétter och forenklar vilket skapar en
miljo som i stort sett dr sjdlvgdende. Resultatet av en
meningsfull teknisk fordndring handlar om att fa tillbaka
tid och inte behdva dgna nétter och helger for att fixa
saker. Underhall av systemet sker dagtid helt utan att
stora verksamheten. Scale Computing testar alla delar
kontinuerligt och nér det vél ligger i kundens system sa
ar allt, sa att sdga avlusat. En traditionell virtualisering
kan ta veckor, vi sétter upp HC3 pa 1 timme och 20
minuter. I jamforelse med andra produkter sé ar Scale
Computings HC3-plattform det ndrmaste man kan
komma for att uppfylla kraven pé enkel hantering och
kostnadseffektivitet.

— En jimforelse med andra liknande produkter visar
att kunderna far betala for en méngd funktioner som de
anda inte anvénder till skillnad fran HC3 som visserli-
gen inte har lika manga funktioner men &nda innehaller
allt man behover for bade virtualisering, katastrofater-
stdllning och hog tillgdnglighet.

HC3 SNURRAR ALLTID

— Vi riktar oss till sdvil sma och medelstora foretag som
stora koncerner med geografisk spridning. Dar man
till exempel finns pa platser dar det inte finns tillgang
till lokal teknisk kompetens. En kritisk produktionsort
maste ha néra till ett system som fungerar dygnet runt,
men som kraver minimal hantering. Med Scale kan du
sprida ut HC3 6verallt och sedan mycket enkelt sékra
hem kritisk information och kritiska system till huvud-
kontoret. Din virtuella maskin snurrar alltid, fran det
att du slar pa den till en dag om kanske 15 &r nir du
av nagon anledning bestdmmer dig for att stinga den,
berittar Per-Ola.

SMARTFRI OVERGANG

Wesley Lundberg, systemtekniker pa Kalix Tele24 AB
ar mycket ndjd med den nya 16sningen for foretaget:

— Arbetssittet har kanske inte dndrats sd mycket,
men det kommer det att géra. Med gamla miljon sa
var man tvungen att ta hjilp av konsulter, kontakta 3-4
externa support avdelningar nir man behovde hjélp. Nu
kontaktar vi bara en support som hjélper till med allt.
Behovet av hjélp fran konsulter finns inte kvar.

— I nya miljon kor vi bade DR och backup pa egen
kopt hardvara fran Scale, sa antalet granssnitt vi behdver
gd in 1 har minskat till det minimala.

— Storsta fordelarna med Data Resiliences 16sning
dr att man kénner sig tryggare som administrator, man
behdver inte sitta sig i for mycket tekniska detaljer.
Rédslan att man har gjort nagot fel eller missat nagra
instéllningar eller parametrar &r borta. Miljon skoter sig
sjdlv och hiander det négot, sa finns supporten att tillga
24/7 for hjalp med hela miljon.

Ser ni nagra langsiktiga fortjénster for ert foretag?

— Det &r i nuldget att man bland annat slipper dyra
utdkade licenskostnader och konsultarvoden. Forlangda
support- och serviceavtal hos flera leverantorer. Nu
betalar vi Service och support endast till Scale. Licens-
kostnader ér engéngskostnad och man far tillgéng till
alla “features”.

— Att migrera over till nytt system eller byte av leve-
rantorer har aldrig gatt s& smértfritt som nu. Per-Ola och
hans kollegor pa Data Resilience &r verkligen bra. De
hor av sig och kor briefing varje vecka for att sakerstil-
la att det gar bra for oss. Och det gér alltid att nd dem
om man har fragor och funderingar, avslutar Wesley
Lundberg.

HC3 AR ALL INCLUSIVE

— Kostnaderna dr forutsdgbara och produkten &r
skalbar, fortsdtter Per-Ola Mérd. Du kan enkelt ldgga till
kapacitet i takt med att ditt foretag vixer. Komplexiteten
oOkar inte bara for att omfattningen blir storre till skillnad

fran traditionella system som ofta blir allt mer kompli-
cerade i takt med att dessa vixer. HC3 ér ett all-inclu-
sive, dér kostnaden &r forutsidgbar och lag: vi reducerar
risk och bygger trygghet for kunden.

— Tyvirr dr det manga beslutsfattare som inte riktigt
vagar lita pé att ett forhallandevis litet foretag som Data
Resilience och Scale He3 kan gora sé stora positiva
fordndringar i deras verksamheter, men vi vet att det
fungerar. Det intygar vara kunder, som i samtliga fall
fatt en betydligt enklare och mer kostnadseffektiv
IT-tillvaro.

TEXT: TONY MANIERI, SVERIGEMAGASINET
FOTO: ADOBE STOCK, DATA RESILIENCE

Las mer pa: www.dataresilience.com
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Vad ar det senaste inom er
bransch - trender kontra
utmaningar?

Trenderna i var bransch &r drivet av
onskan att gora fler, snabbare och mer
komplexa analyser av mobil-metadata.
Fran att i huvudsak inom Public Safety
handlat om att informera ménniskor i
ndd, sa har fokus skiftat till att analysera
rorelsemonster av mobiltelefoner for att
bittre och snabbare forsta vilka atgérder
man ska vidta och se effekterna av valda
atgérder. Helst vill man kunna f6lja allt

i realtid eller i alla fall med sé korta
fordrojningar som mojligt. Corona-krisen
har drivit pa utvecklingen nat alldeles
enormt. Vidare ser vi ocksa att arbetet

FRAN BRANSCHEN

med 6kad beredskap infor katastrofer av
vilken sort det &n &r 6kar — det géller for
publik sékerhet vid olyckor, katastrofer
och pandemier men ocksa ur ett natio-
nellt sdkerhetsperspektiv.

Vilka ar de vanligaste bristerna
och hoten som ni ser i sdker-
hetsarbetet?

- Minskliga faktorn. Hur avancerade
vara system dn dr vad géller skalskydd,
autentisering och andra avancerade
skyddsmekanismer s& kan man inte
skydda sig mot den ménskliga faktorn.

I vér verksambhet ser vi att vara kunder
arbetar mycket och intensivt kring den
interna sékerheten eftersom den typen av

system vi levererar dr enorm kraftfulla.
Aven vi sjilva arbetar kontinuerligt med
att utbilda medarbetare och att hela tiden
utmana oss sjdlva och véra system och
interna processer for att minimera risker.

Hur tror du att samhallets och
kundernas behov kommer att
utvecklas?

De senaste manadernas pandemi har tagit
manga med overraskning och man har
insett att viktiga pusselbitar saknas for
att effektivt kunna kommunicera med
befolkningen, méta hur direktiv efterfoljs
och kartldgga exempelvis smittspridning.
Vi tror att man generellt kommer att bli
mer Oppen till att anvinda avancerade

analysverktyg som anvénder trafikdata
fran mobilndten. Vi ser ocksé tydligt att
man inom vara kundsegment (myndighe-
ter av olika typer) paborjat arbetet med
att vara bittre forberedd infor nista stora
héndelse.

Amalendu Parasnis

Founder, Director,
Board Member

& Head of Business
Development pa
Xolaris

Webbplats:
www.xolaris.se

Hur ser ni pa digitalisering och
trender, vilka méjligheter kontra
utmaningar?

Internet of Things (IoT), Al och 5G
kommer forandra sattet vi lever pa, 16sa
olika samhéllsutmaningar och skapa

ett tryggare samhélle. Ambulanser kan
komma snabbare till olycksplatsen tack
vare samtrafiken mellan smarta, upp-
kopplade bilar. Stader kan dvervaka
trafikstockningar, fororeningar och parke-
ringsbehov i realtid. Bildfloden kan 6ka
sakerheten for ensamarbetare som soci-
alarbetare, viktare och butikspersonal.
Detta &r bara en brakdel av de mojlighe-

ter som digitaliseringen innebar. Men den
snabba utvecklingen stiller ocksa mycket
hogre krav pa att 16sningarna och data
verkligen dr sékra och tillforlitliga.

Vilka ar de vanligaste bristerna
och hoten som ni ser i saker-
hetsarbetet?

Den redan idag stora och stindigt 6kande
mingden av uppkopplade enheter

och den dkade datatillgdngen gor det
viktigare dn nagonsin att sékra sin
kommunikation och data. Oskyddade
uppkopplade enheter medfor dkad risk
for cyberattacker och DDos-attacker, dar

forvaren tar sig in i icke-sikrade enheter
for att attackera eller sénka olika sajter.
Ténkbara mal kan vara myndigheter eller
kritiska samhéllsfunktioner. Data maste
skyddas fran obehoriga, och privatperso-
ners och foretags integritet maste sékras
under hela delnings- och anvéndnings-
processen.

Hur tror du att samhallets och
kundernas behov kommer att
utvecklas?

Vi ser hur definitionen av sékerhet &r pa
vég att fordndras. Forstaelsen av siker
kommunikation och data” handlar inte

langre bara om sékra uppkopplingar,
obruten kommunikation och skydd fran
yttre paverkan utan handlar nu ocksa om
troviardighet, drlighet och integritet. Savél
samhille som foretag och kunder har ett
stort ansvar att se till att tekniken &r séker
och anvénds pa ett sitt som for samhaélls-
utvecklingen framat.

Stefan Albersson
VD péa Addsecure

Webbplats:
www.addsecure.se

Smart teknologi
ska bidra till en mer
hallbar byggbransch

et pagar ett
omfattande
utvecklings-
arbete inom
byggbranschen
for att 6ka branschens att-
raktivitet pa arbetsmark-
naden. Arbetet innefattar

Infobric.

senaste aret utvecklat vart
system och véra produkter
for att anpassa dem till
den nya kortstandarden
som ID06 AB har infort.”,
sdger Dan Friberg, VD pa

effektivt och héllbart sitt

- och stoppa de oseridsa
aktorerna helt och hallet.”,
sdger Dan Friberg.

Sedan 2004 har Infobric
arbetat nira aktOrerna
i byggbranschen och

-l

Dan Friberg, VD pa Infobric

bland annat mer effektiva
arbetsmetoder och initiativ
for att skapa en sdkrare
arbetsmiljo. Infobric, som
utvecklar IT och elektro-
nik for att 6ka sdkerheten
och effektiviteten pa bygg-
arbetsplatsen, var med

och tog fram branschstan-
darden ID06 samt var det
forsta foretaget som blev
ackrediterad system-
leverantor.

"Vi vill sékerstalla att
vara ID06-anslutna
kunder kan anvénda sig
av branschstandarden pa
sina arbetsplatser pa bésta
mojliga sétt for att 6ka sin
sakerhet, effektivitet och
konkurrenskraft. Som ett
exempel pa det har vi det

Byggbranschens aktérer
har drabbats av osund
konkurrens da ett fatal
oseridsa foretag har utfort
uppdrag pa helt andra
villkor dn de villkor
branschen skrivit under.
Resultatet dr bland annat
svartarbete och osikra
arbetsférhallanden som
inte bara &r en fara for den
enskilda arbetaren, utan
ocksé skadar foretagens
varumarken och samhéllet
i stort. Infobric vill ge
byggbranschen mgjlighet
att genom smart teknologi
upptacka och foérhindra
oseridsa aktorer pa sina
byggarbetsplatser. Vi vill
helt enkelt forenkla arbetet
for de serifsa akt6rerna
att bygga pa ett sdkert,

utvecklat teknologi for
att méta, Gvervaka och
forbittra sdkerheten.

”Véra tjanster hjélper
byggforetag att pa ett

enkelt och effektivt satt
fa kontroll 6ver vilka som
vistas pé deras arbetsplats,
sdkerstélla att man jobbar
pa ratt sitt och forhindra
sakerhetsrisker. Flera

nya verktyg for att kunna
uppticka och forhindra
dessa risker kommer

att lanseras under de
kommande aren.”, siger
Dan Friberg.

Med fler nya inkomman-
de verktyg ser Infobric
fortsatt stora mojligheter
till effektivitetsforbatt-
ringar och en mer héllbar
och réttvis byggbransch.
”Det handlar dels om att
forenkla arbetsmoment

genom att utnyttja de
tekniska mdjligheterna
men ocksa att oka trans-
parensen och insynen i
hur verkligheten ser ut pa
arbetsplatserna.”, sdger
Dan Friberg och fort-
sétter avslutningsvis:
”Vara system innebar
stora mdjligheter att
kontrollera vilka som

ar pa byggarbetsplat-
serna men dven en stor
méngd kunskap som kan
anvindas av byggforeta-
gen for att fatta beslut for
framtiden.”

TEXT: ANAIS PALM

Infobric grundades

2004 och ar ett IT- och
elektronikforetag som
utvecklar [6sningar

for sakrare och mer
effektiva byggarbetsplat-
ser. | bolaget ingar ocksa
dotterbolagen Tempus
AS och BlastManager
AS. Bolagen har en
central roll péa fler an

16 000 byggarbets-
platser, med flera av
Europas storsta bygg-
och maskinuthyrningsfo-
retag bland sina kunder.
Infobric ags av Summa
Equity som kopplar sina
investeringar till FN:s
globala mal for hallbar
utveckling.

Henrik Sundin, VD Finservice Nordic

Finserve Nordic lanserar nya fonder

Finserve Nordic ar en for ménga okand spelare pa
den svenska fondmarknaden. Men bolaget ligger
bland annat bakom Skandinaviska Kreditfonden som
lanserade sin forsta fond 2016 och som sedan dess
blivit en betydande aktér pd marknaden for direktlén
mot foretag i Norden. Finserve forvaltar idag Over 4
miljarder kronor och siktar pa att vaxa ytterligare genom
sin senaste fondlansering Nordic Factoring Fund - en
fond som syftar till att skapa avkastning genom att
kopa fakturor av nordiska foretag som behover frigora
likviditet. | juni stdr aven en lansering av en teknologi-
fond med fokus pé esportsektorn pé agendan.

Vi letar hela tiden vagar att bygga vidare pa var karn-
kompetens inom direktldn och det unika natverk vi har
i Norden. Factoringmarknaden é&r en etablerad finan-
sieringsform for foretag i regionen men marknaden
har traditionellt styrts av sa kallade finansiella institut.
Vi ser oss som en serids utmanare pa denna marknad
samtidigt som vi vill bredda vart utbud av fondproduk-
ter och finansieringslosningar, sager Henrik Sundin, vd
for Finserve Nordic.

Nordic Factoring Fund, eller NFF som den kallas, har
varit oppen for investeringar sedan i juni forra aret och
har ront stort intresse fran investerare. Kreditfondens
forsta fond - Scandinavian Credit Fund | har véxt till
over 4 miljarder kronor under forvaltning sedan start.
Sundin tror att den nya fonden kommer intressera
dven nya investerare. - Vi har sett ett okat intresse fran
utlandska investerare som ar mer vana att investera i
denna tillgdngsklass. De letar efter produkter som kan
sprida riskerna geografiskt och tittar p4 Norden som ett
komplement till Kontinentaleuropa. Genom lanseringen
av NFF har vi ytterligare en produkt att erbjuda dem.
NFF handlas med manatlig likviditet nar det galler in-
sattningar, men uttag begransas till arsskiften dar in-
vesteraren behover meddela uttag tre manader i forvag.
Fondens avkastningsmal ar plus 6 procent per ar.

Direktlan mot féretag - samhallskritisk
funktion

Factoring ar ett satt for foretag att frigora kortsiktigt
kapital genom att séja sina fordringar (fakturor). Till
exempel kan ett foretag med starka sdsongsvariationer
i intakter jdmna ut dessa genom att sélja sina fakturor
till en tredje part. Priset for att f& pengar nu snarare an
senare ar den ranta som betalas till koparen (facto-
ringbolaget), vilket Oversatts i att fakturan séljs till en
rabatt. Factoringbolaget ar sedan ansvarig for att se till
att fakturorna betalas, vilket typiskt sett innebar att man
ocksa tar pa sig kreditrisken i transaktionen.

NFF foljer samma affarsmodell som den for factoring-
bolag, men istallet for att kopa fakturor direkt anlitar
fonden factoringbolag som agerar som mellanhand
i transaktionen. - Vi koper fakturor via factoringbo-
lag som har etablerade relationer och administrativa
processer pa plats for att se till s& att de fakturerade
kunderna betalar. Avkastningen som fonden genererar
ar ett resultat av en intéktsdelning mellan factoring-
bolaget och fonden, forklarar Sundin. Fakturorna
pantsatts ocksa i fondens namn och vi anvander en
kreditforsakring for att minimera kreditforluster, sager
han vidare. Direktldn mot foretag har blivit en alltmer
kritisk samhallsfunktion i takt med att coronakrisen har
briserat. Det ser Henrik som ytterligare en anledning att
investera i fonden.

- Banker har blivit mer &terhallsamma med fore-
tagsldn under senare ar i spdren av nya regulatoriska
krav. Vi fyller en viktig funktion i detta sammanhang
och coronakrisen har gjort den rollen an mer tydlig. Vi
har sedan lanseringen av Scandinavian Credit Fund |
for drygt fyra &r sedan blivit etablerade som en attraktiv
l&ngivare, vilket medfor att vi kan gora battre affarer och
skapa god avkastning for vara andelsagare.

Teknikfonder i fokus infor hosten

Den 2 juni lanseras Finserve Global Esports Fund, vilket
ar en fond som investerar i teknikbolag globalt med ett
unikt fokus pé esportsektorn. Fonden kommer forvaltas
tilsammans med GP Bullhound - en av varldens
ledande investerare inom tech-sektorn. Fondens
ansvarige forvaltare blir Inge Heydorn, som i ver 20 ar
har analyserat telekom- och teknologibolag pé erkanda
investmentbanker i London och som sedan 2006
forvaltat en hedgefond med fokus pé teknologisektorn.

- Marknaden for esport forvantas vaxa med 20
procent per &r och omsatta hissnande 1,7 miljarder
dollar redan 2021. Det ar en tillvaxt som fonden ska ta

tillvara pa’ sdger Henrik och utvecklar resonemanget:

- Ménga av de etablerade gamingbolagen har genom
esportens framvéxt hittat nya massiva intaktskallor, utan
att det egentligen inneburit ndgra storre investeringar
eller kostnader. TV-réttigheter, annonser och souvenirer
ar exempel pé intakter som fullkomligt exploderat och
som spelutvecklarna nu far del av.

- Finalen i det populédra spelet League of Legends

sags exempelvis av 6ver 100 miljoner mannniskor forra
aret. Det ar lika manga som sag finalen i Superbowl
och vittnar om potentialen i merforsaljning utover sjalva
spelen. Samtidigt &r det just i merforsaljningen och ut-
vecklingen av ekosystemet som mycket av potentialen
ligger, kringtjanster som reklam och réttigheter for TV
och streaming star idag bara for cirka 25 procent av den
totala marknaden. Den andelen kommer Oka kraftigt,
forutspar Henrik.

Finserve Nordic erbjuder ocksd fonden Finserve
Globlal Technology Fund som ar en av de basta fonderna
i marknaden det senaste aret med en avkastning pa
ca 50 procent sedan 1 januari 2019. Fonden har fem
stjdrnor hos Morningstar och forvaltas dven den i
samarbete med GP Bullhound.

f{ FINSERVE

Las mer pa: www.finserve.se
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